
www.albayan.ae

11



  تطــرح شــركة منــازل العقاريــة أحــدث 
مشروعاتها وهو فلل «الريف ٢» الذي يجري 
العمل على تنفيذه في منطقة الســمحة على 
مســاحة تبلــغ ٥٠٠ ألف متر مربــع. ويضم 
٨٦٠ فيلا في مجمع يشــمل وحدات ســكنية 
وترفيهية ومتاجر. وقال حسن فهمي، الرئيس 
التنفيذي لمنازل، تقدم الشــركة عرضاً خاصاً 
بمناسبة معرض سيتي سكيب أبوظبي حيث 
توفر لعملائها من المستثمرين والمستخدمين 
المباشــرين إعفــاءات مــن الدفعــة الأولى 
مــن ثمن الفيلا عند الشــراء خلال المعرض.                                        
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 أسهم توجه أبوظبي وجهودها المستمرة 
لتعزيــز التنويع الاقتصــادي في دعم نمو 
ســوق العقارات في الإمــارة بالرغم من 
انخفاض أســعار النفط الذي شهده العالم 
مؤخــراً، بحســب أحــدث تقارير شــركة 

كلاتونز. 

يبيــن تقرير «آفاق ســوق العقــارات في 
أبوظبــي لفتــرة ربيــع ٢٠١٥» أن الطلب 
في ســوق العقارات التجارية لا يزال غير 
متــوازن ويتركز على الوحــدات المكتبية 
الفاخــرة التــي لا تــزال تشــهد نقصاً في 
العرض. إلا أن الطلب مستقر بل وقوي، ما 
يترجم إلى مزيد من الضغط على إيجارات 
المكاتب من الفئة الأولى نحو الارتفاع في 

جميع أنحاء المدينة. 
 ويســتقر معدل سعر الإيجار للوحدات 
المكتبية مــن الفئة الأولى فــي العاصمة 
بشــكل عــام عنــد ١,٨٥٠ درهمــاً للمتر 
المربــع فــي الربع الأول مــن ٢٠١٥ لكن 
المشــاريع الكبيــرة مثــل مكاتــب مركز 
التجــارة العالمــي (٢,٠٠٠ درهــم للمتر 
المربع) وبــرج الأمة (٢,٠٠٠ درهم للمتر 
المربــع) والبرج العالمــي (٢,٠٥٠ درهماً 
للمتــر المربــع) لا تــزال تشــهد ضغوطاً 
تصاعدية على الإيجارات التي سجلت في 
الواقــع معدل نمو تراوح ما بين ٨٪ و١٣٪ 
خــلال الربع الأخير من عام ٢٠١٤ قبل أن 
تعود للاستقرار خلال الربع الأول من عام 

.٢٠١٥

 وتواصل أبــراج الاتحــاد (٢,٢٥٠ درهماً 
للمتر المربــع) تعزيز مكانتهــا باعتبارها 
معياراً رئيسياً في المدينة، حيث تجاوزت 
الإيجــارات فيهــا معدل نمو ســوق الفئة 
الأولــى بصورة أشــمل وســجلت ارتفاعاً 

بنســبة ١٨٪ فــي الإيجارات خــلال الربع 
الرابــع من عام ٢٠١٤، ممــا يؤكد الإقبال 
الشــديد على هــذا المشــروع الشــهير. 
ويوضــح تقريــر كلاتونز أيضــاً أن افتتاح 
ســوق أبوظبي العالمي قريباً من شأنه أن 
يخدم معدلات الطلب المتخصص الخجولة 
نوعــاً مــا، مما ســيفصله عن بقية ســوق 

الوحدات المكتبية المحلي في المدينة.

 شــهد ٢٠١٤ اســتمرار نمــو الإيجــارات 

باطراد في أســواق التملك الحر الرئيسية 
فــي أبوظبي وتفوقت الشــقق على الفلل 
وتجاوز متوســط الإيجارات السنوية عتبة 
٢٠٠ ألــف درهــم، حيث واصــل الطلب 
تخطي العرض. وكانت جزيرة الســعديات 
هي الســوق الفرعــي الذي تميــز بالأداء 
الأبرز فــي العام الماضي، حيث شــهدت 
الشــقق المؤلفــة مــن ثلاث غــرف نوم 
علــى وجه الخصوص طفــرة في معدلات 
الاســتئجار ناهزت ما يزيد قليلاً على ٢٢٪ 

في الربع الرابع وحده.

أكدت شــركة تمكن العقاريــة الإماراتية 
المضــي قدماً فــي اســتراتيجيتها الرامية 
للتوسع في مشاريعها بشكل يلبي الطلب 
علــى الوحــدات العقارية علــى اختلاف 
أنواعهــا في أبوظبــي ودولــة الإمارات. 
وأعلنــت الشــركة عزمهــا الكشــف عن 
جملة من المشــاريع العقاريــة الجديدة 
التي تشكل إضافة نوعية للسوق العقاري 
في أبوظبــي. وقال المهندس عبدالرحمن 
التنفيــذي  الرئيــس  العفيفــي  محمــود 
لشــركة تمكن العقارية إن سيتي سكيب 
يشــكل المنصــة المثاليــة للكشــف عن 
هــذه المشــاريع وفتح بــاب الحجز امام 
المســتثمرين ورجال الأعمال للتمكن من 
حجــز الوحدات الســكنية والتجارية التي 

تناسبهم في مختلف مشاريع الشركة. 

وذكر العفيفي ان شــركة تمكن العقارية 
أثبتــت بصمتهــا فــي الســوق العقــاري 
وتوســعت في إدارة العقارات لتشمل ما 
يزيد على ٥ آلاف وحدة سكنية وتجارية. 
واوضح ان ارتفاع مؤشــر الأسعار سواء 
فــي الإيجــارات أو البيــع بنســب جيدة 
في الربــع الأول مــن ٢٠١٥ يعتبر بداية 
مبشرة في الربع الثاني من العام الجاري، 
معربــا عــن توقعاتــه بحــدوث عمليات 
حجز وبيع كبيرة خــلال فعاليات معرض 
ســيتي سكيب هذا العام، فضلا عن نشاط 
حركــة الإيجارات المعتــادة، مع ضرورة 
الإســراع بإصدار مؤشــر الأســعار الخاص 
بالعقارات والايجارات من اجل اســتقرار 
افضل للسوق العقاري في أبوظبي وزيادة 

الثقة به.
العفيفــي ان معرض  المهنــدس  وذكر 
ســيتي ســكيب أبوظبي ٢٠١٥ سيشــهد 
حضورا قويا للشــركات العقارية الوطنية 
العاملــة في الســوق المحلــي من حيث 

الكشف عن مجموعة متنوعة من المشاريع 
التطويرية الجديدة التي تستهدف شريحة 
المســتثمر الجــاد والمســتهلك النهائــي 

بالدرجة الأولى.
 وأوضــح أن توالــي تنفيذ المشــاريع 
الحكوميــة، واهتمام الحكومة بالشــراكة 
مــع القطاع الخاص في تنفيذ المشــاريع، 
والدعــم المتواصــل للشــركات العقارية 
بصورة مباشــرة أو غير مباشــرة كان لها 
دور إيجابي في الخروج بالقطاع من نفق 

الأزمة المالية العالمية.

تحت رعاية صاحب الســمو الشيخ محمد 
بن زايد آل نهيان، ولي عهد أبوظبي، نائب 
القائــد الأعلى للقوات المســلحة، تنطلق 
غداً في مركــز أبوظبي الوطني للمعارض 
التاســعة من  الدورة  (أدنيــك)، فعاليات 
معرض «سيتي سكيب أبوظبي»، بمشاركة 
أكثر من ١٣٠ شركة من ١٤ دولة. ويرتفع 
عــدد الشــركات الوطنية المشــاركة إلى 
٩١ شــركة، منهــا ٨ تشــارك لأول مــرة 
تشــمل شــركات إيجل هيلــز والإمارات 
ريت وشركة بروج للتطوير العقاري وتي 
ماس وشركة بنك الخليج الأول والفربسان 

وفاشن تي في.
الوطنيــة  أبوظبــي  شــركة  وشــددت 
للمعــارض أمس فــي بيــان صحفي على 
المعرض،  استعداداتها لاســتضافة  اكتمال 
مؤكــدة أن هــذا الحدث الســنوي الكبير 
يعتبــر أكبر حــدث متخصص فــي مجال 
التطويــر العقــاري فــي منطقة الشــرق 
الأوسط، ويشــكّل منصة مناسبة ومتميزة 
للمســتثمرين فــي الدولة، حيــث يجمع 
نخبة من المتخصصين والمســتثمرين من 
العقارات  ومطوري  الخاصة  المؤسســات 
والســلطات الحكوميــة ومخططي المدن 
والاستشاريين  المعماريين  والمهندســين 
العاملين فــي القطاعات  وغيرهــم مــن 

المختلفة.

وأكــدت الشــركة أن الهدف مــن تنظيم 
المتاحة  الفرص  المعرض هو استكشــاف 
في قطاع العقارات الذي اســتعاد نشاطه 
أخيراً في داخل الشرق الأوسط والخارج، 
لا ســيما أنــه يمنح العامليــن في القطاع 
والدولي  والإقليمــي  المحلــي  العقــاري 
عــرض أحــدث العــروض المبتكــرة في 
تصميم وبناء المشاريع العقارية التجارية 

العامة والخاصة.
يســتضيف  المعــرض  بــأن  ونوهــت 
سلســلة من فعاليات التواصل وعدداً من 
المؤتمــرات والنــدوات، وكذلك التواصل 
مع كبار الشــخصيات من رجال الأعمال، 
والســعي لتلبيــة متطلبات الســوق، من 

خــلال منح المشــاركين فرصة لمناقشــة 
أحدث الاتجاهــات والتحديات في قطاع 
وإقامة شــراكات ومشــاريع  العقــارات، 

مشتركة طويل الأجل.

وأشــارت الشــركة إلى أن أهمية الدورة 
الجديــدة للمعــرض تأتــي من مشــاركة 
كبــار المطوريــن في الدولــة فيها، لافتة 

إلى مشــاركة عــدد من الدوائــر الحيوية 
كدائرة الشــؤون البلدية، وشركة التطوير 
العقارية،  والدار  الســياحي،  والاســتثمار 
وبلووم العقارية، وشــركة مبادلة، وشركة 

العقارية، ريــم للتطوير، وتمكين،  منازل 
للاســتثمار  وأجيــال  الزاويــة،  وواحــة 
والتطويــر العقــاري، كما ستشــهد هذه 
الــدورة حضــوراً قويــاً ومتميــزاً لعــدد 
المجال  فــي  الدوليين  المتخصصيــن  من 
العقــاري مــن دول، منها تركيــا والأردن 
وروســيا والمملكــة المتحــدة والولايات 

المتحدة الأميركية.
وشــددت الشــركة علــى تســخير كل 
إمكانياتهــا لنجــاح المعــرض، مؤكدة أن 
مركز أبوظبي الوطني للمعارض «أدنيك» 
يعد من أهم المراكز لاســتضافة الأحداث 
والفعاليــات، وهو مجهــز بمرافق حديثة 
وفقــاً لأرقــى المعاييــر الدوليــة. ويوفر 
المركــز ما يقــارب ١٣٣ ألــف متر مربع 
من المســاحات الداخلية والخارجية الذي 
يمكن من اســتضافة وجــذب ١٫٦ مليون 

شخص عبر ٣٢٧ حدثاً خلال عام ٢٠١٤.

وتشــهد الســوق العقاريــة فــي أبوظبي 
انتعاشــة كبيرة منــذ مطلع عــام ٢٠١٣، 
حيث سجل الربع الأول من العام الجاري 
مزيــداً من النمــو في قطاعــات الضيافة 
حافظــت  كمــا  الســكنية،  والإيجــارات 
التجــارة  وقطــاع  الســكنية  المبيعــات 
والمكاتب على استقرارها. وظلت أسعار 
مبيعــات الوحدات الســكنية في أبوظبي 
(الشــقق والفلل) على اســتقرارها خلال 
الربــع الأول مــن العام الحالــي بنحو ١٦ 
ألف درهم لكل متر مربع. ومن المتوقع 
تسليم ٥ آلاف وحدة بنهاية العام الجاري، 
و٢١ ألــف وحدة ســكنية جديدة بحلول 

نهاية عام ٢٠١٦. 
وتلقى المشــاريع الجديدة إقبالاً كبيراً 
مــن المســتأجرين والمشــترين، وبصفة 
خاصة مشــاريع بــرج محمد بن راشــد، 
وبعض المشاريع المتعددة الاستخدامات 
فــي مدينة خليفة «إيــه»، وبرج «كابيتال 
هــاوس» في مشــروع «كابيتال ســنتر»، 
كما تشــكّل المشــاريع الســكنية الكبرى 
المتعــددة الاســتخدام نســبة كبيرة من 
 ،٢٠١٥ عــام  فــي  الجديــدة  المشــاريع 
ومــن بينها «جزيــرة الريم»، و«ســرايا»، 
ومشــروعي «دانــة أبوظبــي»، و«روضة 

أبوظبي».

تسلط «عزيزي ديفليوبمنتس»، الضوء على 
الفــرص الواعــدة ضمن القطــاع العقاري، 
الذي يشــهد نمــواً مطّرداً فــي إمارة دبي، 
واســتعراض محفظتها الحالية والمستقبلية 

من المشاريع السكنية في دبي. 
 وقــال علي عمر الرئيس التنفيذي لشــركة 
«عزيــزي ديفليوبمنتس»: «ســتوفر الدورة 
الجديــدة من «ســيتي ســكيب أبوظبي»، 
فرصة هامة بالنسبة لنا لتسليط الضوء على 
مشاريعنا السكنية الراقية أمام المستثمرين 
المنطقــة  مــن  المحتمليــن  والمشــترين 
والعالم، في الوقت الذي يشهد فيه القطاع 

العقــاري ازدهــاراً لافتــاً في إمــارة دبي. 
وتحظى مشــاريعنا العقاريــة باهتمام كبير 
من المستثمرين في أبوظبي، بالنظر إلى ما 
تتمتع به من موقع اســتراتيجي على مقربة 
مــن المخرج المؤدي إلى إمارة أبوظبي، ما 
يجعل منها وجهة مثالية للاستثمار والسكن، 
بالنســبة لأولئك الذين يتنقلــون من وإلى 
أبوظبي بغرض العمل.   دبي – البيان 
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 تشــارك "بلــووم القابضة"، إحدى شــركات 
الوطنيــة القابضة، والتي تتخــذ من أبوظبي 
مقــراً لها، فــي فعاليــات المعــرض، لعرض 
مجموعة متنوعة من المشــاريع التي تمتلكها 

في قطاعات مختلفة.
 وقال سامح مهتدي  الرئيس التنفيذي لبلووم 
القابضــة، تمتلك بلــووم محفظة متنوعة من 
المشــاريع العقارية، وســوف نطلق في هذا 
المعرض عدداً من المشــاريع الفريدة، والتي 
ســيبدأ العمــل بها خلال الســنة الجارية، بما 
فيها مشــروع بــارك فيو بالســعديات، وبرج 
ســتيلا ماريس في منطقة مرســى دبي. وفي 

ظل ما تتمتع به أبوظبي من بيئة اســتثمارية 
محفزة، واستقرار اقتصادي يصب في تحقيق 
معدلات نمو قياســية في قطاعــات الأعمال 
المختلفــة، وفــي مقدمها قطــاع العقارات، 
نســعى مــن خــلال هــذه المنصــة المثالية 
المتخصصة، التي تســتقطب أبرز الشــركات 
العاملة في القطــاع تحت مظلة واحدة، إلى 
جذب العملاء والمســتثمرين وإطلاعهم على 
أحدث مشاريعنا المميزة في شتى المجالات. 
وعلــى صعيد المشــاريع الجديدة، يعد بارك 
فيــو فــي جزيــرة الســعديات، واحــداً من 
مجموعــة المشــاريع الهامــة التــي تطورها 

بلــووم، حيث ســيضم مجموعة واســعة من 
الأنشطة والمرافق الترفيهية في مكان واحد، 
بمــا في ذلــك الضيافــة والمحــال التجارية، 
ويتضمن المشــروع المتعدد الاســتخدامات، 
مــا يقارب ٢٣٤ وحدة ســكنية، و١٨٨ شــقة 
فندقيــة تتــراوح أحجامها ما بين اســتوديو 
وشقق تتضمن غرفة وغرفتين نوم، وتشكيلة 
واسعة ومتنوعة من المحال التجارية ووسائل 
الترفيــة والراحة. يتميز بــارك فيو بموقعه، 
كونه محاذياً لحــرم جامعة نيويورك أبوظبي 
العالميــة، الذي يجعل منه فرصة اســتثمارية 
متميزة.  أبوظبي - البيان 

أعلنت مبادلــة للعقارات والبنية التحتية، أن 
جزيــرة المارية، المركــز المالي العالمي في 
أبوظبي، ســتطرح للبيع أكثر من ١٤٠ شــقة 
فاخرة فئــة خمس نجوم تقــع ضمن فندقي 
أبوظبــي،  وفورســيزونز  أبوظبــي،  روزوود 
وذلك خلال النصف الثاني من العام الجاري.   
 وافتتح فنــدق روزوود أبوظبي أبوابه خلال 
العام ٢٠١٣. وســيطرح  ٧٣ شقة للبيع، تضم 
غرفــة واحــدة، أو غرفتين أو ثــلاث غرف، 

بالإضافة إلى ثلاث وحدات بنتهاوس. 
أما "فورسيزونز أبوظبي"، الذي يجري العمل 
علــى اســتكمال إنشــائه خلال العــام القادم  

٢٠١٦ فســوف يطرح للبيع ٦٩ شــقة تتألف 
من غرفة وغرفتين وثلاث غرف، وشقق ذات 

طابقين، بالإضافة إلى شقتين بنتهاوس. 
وقال علي عيــد المهيري، المديــر التنفيذي 
لوحــدة مبادلة للعقــارات والبنيــة التحتية 
باعتبارها المركز المالي العالمي في أبوظبي، 
تواصل "المارية" تألقها كمركز حضري متميز. 
ويدل الإطلاق الوشيك لبيع الوحدات السكنية 
على اقتراب مرحلة جديدة في مسيرة تطوير 
هذا المجتمع الحيوي الذي تم تصميمه على 
غرار المشــاريع متعددة الاستخدامات الأكثر 
عراقة في العالم.         أبوظبي ـ البيان 

 إعداد: عبد الحي محمد - غرافيك: حسام الحوراني
ارتبط انطلاق معرض سيتي سكيب أبوظبي بالطفرة العقارية العملاقة غير المسبوقة التي شهدتها أبوظبي خلال السنوات الثماني الماضية منذ عام 
2007، ما أدى إلى عهد جديد في التطور العمراني والعقاري للإمارة. وتحولت مخططات «ماكيتات المشاريع»، التي عرضتها كبريات شركات التطوير 
العقاري الوليدة مثل الدار وصروح والقدرة ومنازل إلى واقع حقيقي يقف شاهداً على الإنجاز الضخم الذي تحقق، مثل مشاريع أبراج مارينا سكوير 
وأبراج البوابة وبرجي صن سكاي ومدينة الأضواء في جزيرة الريم ومشاريع مساكن البندر والمنيرة والزينة في شاطئ الراحة وفلل السعديات والريف 

ودانة أبوظبي وهي جميعاً وفرت للسوق عشرات آلاف الوحدات السكنية والفيلات الفاخرة والمتوسطة.
وامتلأت قاعات المعرض في مركز أبوظبي للمعارض على مدار 8 سنوات بعشرات الآلاف من العارضين والمطورين والخبراء العقاريين والمستثمرين 
الكثيفة من  الثانية عام 2008 لأول مرة ظاهرة الطوابير  الدورة  العقارية والفوز بحجز إحدى وحداتها، وشهدت  والزوار للتعرف على المشاريع 
المشترين، الذين اصطفوا ساعات لحجز وحدة سكنية في مشاريع التملك الحر التي سمحت بها الإمارة لأول مرة، ما دعا الجهة المنظمة للمعرض إلى 

مد موعده يوماً إضافياً.

محاور رئيســـة ناقشـــتها مؤتمرات ســـيتي 
سكيب خلال الدورات السابقة، وشارك فيها 
مئـــات من الخـــبراء العقاريين والرؤســـاء 
التطويـــر  شركات  لكبريـــات  التنفيذيـــين 
العقاري. وشـــملت المحاور قضايا التمويل 
العقاري وواقـــع قطاع البنـــاء في أبوظبي 
والمتغـــيرات الجديـــدة في ســـوق أبوظبي 
العقاري ومشاريع الواجهات البحرية إضافة 

إلى مشاريع الإسكان الفاخر.
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خلال  عقدت  أبوظبي  سكيب  سيتي  لمعرض  الأولى  الدورة 
الفترة من 8 إلى 10 مايو في مركز أبوظبي الوطني للمعارض. 
وشاركت فيها 200 شركة من 50 دولة، وبلغت قيمة المشاريع 
فيها 400 مليار دولار. وزار المعرض في دورته الأولى 25 ألف 
زائر من 100 دولة، وبلغت مساحته 25 ألف متر مربع. ومن 
أبرز المشاريع التي عرضت جزيرة السعديات لشركة الاستثمار 
والتطوير السياحي وشاطئ الراحة وياس لشركة الدار وشمس 
ودانة  طموح  لشركة  الريم  وجزيرة  صروح  لشركة  أبوظبي 
 1 الريف  فيلات  مشروع  إلى  إضافة  القدرة،  لشركة  أبوظبي 

لشركة منازل.

 3 من  بدلاً  أيام   4 مدى  على  الثانية  الدورة  عقدت 
بسبب الإقبال الكبير حيث بلغ عدد الزوار 50 ألفاً من 
 342 عرضت  شركة   300 فيها  وشاركت  دول،   105
بقيمة  مشاريع  منها  درهم  تريليون  بقيمة  مشروعاً 
190 مليار دولار في العاصمة فقط. ووصلت مساحة 
المشاريع  أبرز  ومن  مربع.  متر  ألف   30 إلى  المعرض 
التي عرضت مشروع فندق ومنتجع سانت ريجينس 

ومشروع الدانة في مشروع شاطئ الراحة. 

أبريل في مركز  الثالثة من 19 إلى 22  أقيمت الدورة 
من  شركة   300 بمشاركة  للمعارض  الوطني  أبوظبي 
مليار   208 بقيمة  مشاريع  فيها  وعرضت  دولة   100
دولارات وبلغت مساحة المعرض 40 ألف متر مربع. 
العاصمة  مشروع  عرضت  التي  المشاريع  أبرز  ومن 
الفلاح  ومشروع  العمراني  للتخطيط  أبوظبي  لمركز 
السكني لشركة الدار ومشروع بوابة الشرق لشركة بني 

ياس للاستثمار. 

استمرت فعاليات الدورة 4 أيام بمشاركة 250 شركة من 
و160  تنفيذياً  رئيساً  و180  مستثمر  و1000  دولة   36
خبيراً عقارياً، لكن هذه الدورة شهدت تخلف 1500 زائر 
الدورة  وشهدت  آيسلندا.  بركان  بسبب  وأميركي  أوربي 
المعلنة  المشاريع  تسليم  تؤكد  العقارات  شركات  تأكيد 
المخطط  التي عرضت  الجديدة  المشروعات  ومن  سابقاً. 
العمراني لمدينة أبوظبي 2030 ومشروع وطني والشامخة 
بلوم  لشركة  سنترال  بلووم  ومشروع  صروح  لشركة 
العقارية. كما تم الإعلان عن تسكين أبراج صن وسكاي 

تاورز. 

أيام   4 التي عقدت على مدى  السادسة  الدورة  شهدت 
من 22 إلى 25 أبريل عرض 300 مشروع عقاري بمشاركة 
المستثمرين  من  ألف  و25  وعالمية  محلية  شركة   65
مؤتمرين  في  دولياً  متحدثاً  و40  العقاريين  والمسؤولين 
مصاحبين للمعرض. وتم خلال الدورة الإعلان عن نظام 
استأجر لتتملك في أبوظبي وتمويلات بنكية بنسبة 100% 
التي  المشاريع  أبرز  ومن  السعديات.  جزيرة  لمشاريع 
لشركة  والزينة  والمنيرة  البطين  حدائق  مشاريع  عرضت 
الدار ومشروع ياس مول بتكلفة 2 مليار درهم ومشروع 
السياحي  التطوير  لشركة  السعديات  شاطئ  فيلل 
بلوم.  لشركة  أبوظبي  ومرسي  بلوم  حدائق  ومشروع 
وأعلنت صروح خلال الدورة تسليم مشاريع بقيمة 22.7 
داري  مشروع  وفيلا  وحدة  آلاف   7 تضم  درهم  مليار 

لشركة منازل العقارية. 

أقيمت الدورة السابعة على مدى 3 أيام من 16 إلى 18 أبريل 
فيها  وعرضت  مشارك  ألف  و25  عقارية  شركة   70 بمشاركة 
مشاريع  قيمة  وبلغت  درهم.  مليار   29.5 بقيمة  مشاريع 
التي  المشاريع  أبرز  ومن  درهم.  مليار   25 المواطنين  إسكان 
عرضت في الدورة مشروع الريف 2 بتكلفة 800 مليون درهم 
ومشروع  درهم  مليارات   5 بقيمة  الزاوية  واحة  ومشروع 
للبنية التحتية في جزيرة الريم بتكلفة 7 مليارات درهم. وتم 
إنجاز مشروعي أبراج السوق المركزي بتكلفة 4 مليارات درهم 
أبراج مدينة محمد  الريم. وأطلقت  البوابة في جزيرة  وأبراج 
بن زايد بتكلفة 3.4 مليارات درهم، إضافة إلى مشروع العين 
الفايضة لشركة القدرة القابضة ومشروع سكني لإشراق بقيمة 
الصوة  مربعة  مشروع  إنجاز  عن  الإعلان  وتم  درهم.  مليار 
المرحلة الأولى من مشروع تطوير  أبراج ويمثل  المكون من 4 

جزيرة الماريا. 

تواصلت الدورة الخامسة على مدى 4 أيام، بمشاركة 160 
شركة عقارية محلية وعالمية. وركزت هذه الدورة بشكل 
المشاريع  أبرز  المواطنين. ومن  أكبر على مشاريع إسكان 
المواطنين  لإسكان  حفيت  جبل  مشروع  عرضت  التي 
لشركات  للمواطنين  فيلا   7500 ومشاريع  طموح  لشركة 
صروح وطموح والقدرة ورويال ديفلوبمنت. وإضافة إلى 
إنجاز  عن  الإعلان  تم  بلوم  لشركة  جاردن  بلوم  مشروع 

مشروع مارينا سكوير في جزيرة الريم وبدء التأجير. 

وبلغت  عارضة  شركة   120 الثامنة  الدورة  في  شاركت 
مساحة المعرض 15 ألف متر مربع. ومن أبرز مشاريع 
ومشروعا  الأردن  في  زايد  مرسى  مشروع  الدورة  هذه 
بدء  عن  بلوم  وأعلنت  الدار.  لشركة  والهديل  أنسام 
بيع  الدورة  خلال  وتم  أبوظبي.  مرسى  تنفيذ مشروع 

%30 من أراضي مشروع واحة الزاوية. 

تعد الدورة الحالية للمعرض هي الأكبر منذ عام 2012 سواء من ناحية عدد 
أيام  خلال  عنها  الإعلان  المتوقع  المشاريع  أو  المعرض  مساحة  أو  الشركات 
المعرض الثلاثة. واستمرت دورات ستيي سكيب في الانعقاد دون توقف، على 
على  واضحة  معالمها  بدت  التي  العالمية  المالية  الأزمة  تداعيات  من  الرغم 
وأعلنت  و2011،  و2010   2009 أعوام  خلال  أبوظبي  في  العقاري  السوق 
وتسليمها  العملاقة  مشاريعها  تنفيذ  في  استمرارها  عن  العقارية  الشركات 
للسوق إضافة إلي طرح مشاريع سكنية جديدة تركزت على إسكان المواطنين.



يســتحوذ نظام تملك الأجانــب حاليا على 
نســبة تتــراوح بيــن ٣٠٪ و٤٠٪ من حصة 
مشــاريع شــركات التطوير العقــاري في 
أبوظبــي، وأدى اختفــاء نوعية المشــتري 
إلى  النهائي،  المشــتري  المضارب ووجود 
اســتقرار أســعار البيع خــلال العام ٢٠١٤ 
والربع الأول من العام الجاري لتتراوح بين 
١٠٠٠ درهــم للقدم المربعــة في منطقة 
فيــلات الريف إلــى ١٥٥٠ درهمــا للقدم 
المربعــة في جزيرة الريم، كما اســتقرت 
أســعار الفيلات لتتراوح بين مليون درهم 
كمــا في فيــلات هيدرا إلــى ١٠٫٥ ملايين 

درهم في منطقة فلل شاطئ السعديات.
وارتبطــت الطفــرة العقاريــة الجديدة 
فــي أبوظبي خلال الفتــرة الأخيرة بنظام 
جديد لتملك الأجانب للوحدات الســكنية 
والفيــلات، تــم تطبيقــه لأول مــرة فــي 
الإمارة، وحصل بمقتضــاه الوافد الأجنبي 
على «ســند ملكية» يتيح له حق التصرف 
الكامل في الشــقق والفيلات التي يشتريها 
من دون الأرض وذلك وفق عقود مساطحة 
أبرمتها بلدية أبوظبي مع شركات التطوير 
الشقق  باعوا  الذين  العقاريين  والمطورين 
والفيــلات للأجانب. وتم طرح النظام عام 
٢٠٠٧ فــي مناطــق محددة تم تســميتها 
«مناطــق اســتثمارية» وشــملت مناطــق 
متميزة جدا تتمتع بإطلالات ســاحرة على 
مياه الخليج وشملت مناطق شاطئ الراحة 
وياس وجزيرة الريم وجزيرة الســعديات، 
وتقنــن رســميا بقرار متكامــل عام ٢٠١٠ 
للملكية العقارية، وحصل بمقتضاه الملاك 
الأجانب على ســندات ملكية عقارية بدءا 
من عام ٢٠١٣ بعد إتمام شــركات التطوير 
العقاري كافة إجراءات تســجيل مشاريعها 
العقاريــة الجديدة مــن الجهات المختصة 
فــي الإمارة ومازال هذا النظام يحتاج إلى 
تشريعات واضحة ومتكاملة وأنظمة إدارية 
إنهــاء إجراءات  متطورة تتســم بســرعة 
التعامــل مــع الملاك حتى يواصــل النظام 
نجاحه خاصة مع وجود طلب متزايد عليه 

في سوق أبوظبي.

وتعتبــر "الدار العقارية" هي أكبر شــركة 
عقاريــة أبرمــت عقــود البيــع للأجانب. 
وتنتشــر مشاريع الشــركة  السكنية خارج 
مدينــة أبوظبي في مناطق شــاطئ الرحة 
وياس وبالقرب مــن مدينة أبوظبي حيث 
تقع مشــاريعها أبراج البوابــة وبرجا صن 
وســكاي في جزيــرة الريم وتليها شــركة 
طمــوح بمشــاريعها أبراج مارينا ســكوير 

وأبراج مدينة الأضواء في جزيرة الريم، ثم 
شركة منازل العقارية حيث تتواجد فيلاتها 
في منطقــة الريــف إضافة إلى شــركات 
أخــرى مثــل شــركة التطوير والاســتثمار 
الســياحي وشــركة الســعديات للاستثمار 

والتطوير في جزيرة السعديات.

ويؤكــد محمــد خليفــة المبــارك الرئيس 
التنفيذي لشــركة الدار العقارية أن الإقبال 
من الأجانب علــى التملك في أبوظبي في 
تزايد مستمر. وأشار إلى أن الأجانب (غير 

الخليجين) يستحوذون على نسبة نحو ٣٠ ٪ 
في غالبية مشاريع الشركة التي تم تنفيذها 
مثل مساكن المنيرة والزينة وأبراج البوابة، 
وهذه النســبة في تزايد ملحوظ، وهذا ما 
تأكد للشــركة عندما طرحت العام الماضي 
مشــروع أنســام أول مشروع ســكني في 
جزيرة الريم ومشروع الهديل السكني في 
منطقة البندر بشاطئ الراحة حيث تم حجز 

المشروعين في وقت قياسي. 

ونوه المبارك إلى أن المشــترين الأجانب 

لوحدات مشــاريع الشــركة حصلــوا على 
ســندات ملكية عقارية صــادرة من بلدية 
مدينة أبوظبي، مشيدا بالجهد الكبير الذي 
بذلته مدينة أبوظبي في هذا الصدد، وأكد 
أن صــدور ســندات الملكيــة مثــل تقدما 
كبيرا انعكس إيجابياً وبشــكل مباشر على 
جميــع المســتثمرين والمتعامليــن فــي 
القطــاع العقاري، كمــا كانت خطوة مهمة 
ضمن المســاعي الرامية إلى تطوير السوق 
العقاريــة فــي أبوظبــي، وأتت اســتجابة 
للطلب المتزايد الذي نشــهده الآن بشكل 
ملحــوظ على تملّــك الوحدات الســكنية 
عالية الجودة ضمن مشاريع الدار العقارية.

ويؤكد المبارك على أن شركة الدار تحرص 
علــى إبقاء جــزء من وحدات مشــاريعها 
الســكنية ضمن محفــــظتها الاســتثمارية 
لتــدر دخلا لهــا ولا تفضل عــــرض كل ما 
لديهــا للبيــع، كمــا أن الشــركة لا تفضل 
حاليا إعادة العمل بنظام اســتأجر لتتملك 
لأن أوضاع اقتصاد الإمارة والشركة أفضل 

كثيرا.
وطبقــت شــركتا الــدار وصــروح قبل 

الاندمــاج معــا في شــركة واحــدة نظام 
البيع المباشــر للأجـــانــب عندما طرحتا 
مشــاريعهما فــي بداية الطفــرة العقارية 
٢٠٠٧، إلا أنــه مع ظهــور تداعيات الأزمة 
القطــاع  علــى   ٢٠٠٨ العالميــة  الماليــة 
العقاري فــي أبوظبي قل إقبــال الأجانب 
على الشــراء مما دفع الشركتين إلى طرح 
برنامــج «اســتأجر لتتملك» فــي أبوظبي، 
ونشــط البرنامــج خــلال ســنوات ٢٠١٠ 
و٢٠١١ و٢٠١٢ ونظمت الشركتان حينذاك 
حملات إعلاميــة قوية للتعريف بالبرنامج 

ومزاياه. 

وشهد برنامج اســتأجر لتتملك إقبالا كبيرا 
مــن المقيمين في أبوظبي حيث تنافســوا 
على التعاقد لشراء وحدات في برجي صن 
وســكاي تاورز والبنــدر والمنيرة والزينة، 
وبلغت نسبة الإقبال على البرنامج حينذاك 
نحــو ٤٠ ٪ مقابــل ٢٥ ٪ للشــراء الفوري. 
وتنوعــت أشــكال العقود لهــذا البرنامج، 
فهناك مســتثمرون ومقيمون قاموا بتأجير 
الوحدة الســكنية لمدة ســنة أو سنتين أو 
ثــلاث ثم قاموا بشــرائها فــي نهاية العام 

الثالــث، وقد تــم خصــم  ٩٠ ٪ من قيمة 
الإيجار الســنوي من مبلغ البيــع النهائي، 
بينما تم تخصيــص ١٠ ٪ من قيمة الإيجار 
علــى مــدى العــام أو العاميــن أو الثلاثة 
أعــوام كمصاريف إدارية، وكانت النســبة 
الغالبــة على العقود ســنتي إيجار ثم بيعا 
وتمليكا نهائيــا، ولم تزد العقود عن ثلاث 
ســنوات إيجار. وقد التزمت شــركة الدار 
بعــد اندماجها مع شــركة صــروح بتنفيذ 
العقود بحذافيرها مع المشــترين وسلمت 
أيــة  للمشــترين دون  كاملــة  الوحــدات 

إضافات مالية.

ولا يقتصــر اقبــال المشــترين الأجانــب 
علــى مشــاريع " الدار" فــي جزيرة الريم 
وشــاطئ الراحة وجزيرة ياس بل يتجهون 
بصــورة ملحوظة إلى جزيرة الســعديات 
التي اقتربت فيها أســعار عدد من الفيلات 
الخلابة المتميزة إلى ما بين عشرين مليون 
درهــم إلى ٣٠ مليون درهم، ويتواجد في 
الجزيرة حاليا مشــروعان متميزان، أولهما 
مشــروع فلــل شــاطئ الســعديات الذي 
تطوره شركة التطوير والاستثمار السياحي 
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ويتكــون مــن ٤٢٨ فيــلا، ومشــروع حد 
الســعديات الذي تطوره شركة السعديات 
للاســتثمار والتطوير والمكــون من ١٤٥٣ 
فيــلا علــى مرحلتيــن منهــا ٤٥٣ فيلا في 
المرحلة الأولى التي مــن المقرر إنجازها 
أواخر العام المقبل، ويمتد المشروع على 
مســاحة ١٫٥ مليون متر مربع، ويطل على 
واجهــة بحرية على مســافة ٧ كيلومترات 
على طول شواطئ جزيرة السعديات، وقد 
تــم بيع ٧٣ ٪ من فيــلات المرحلة الأولى 
والبالغة تكلفتها ٢٫٧ مليار درهم، وبلغت 
حصة المشترين الأجانب وفقا لتصريحات 
منير حيدر الرئيس التنفيذي للشركة ٤٠ ٪ 
منهم ٢٢٪ من الجنســيات العربية و١٨ ٪ 

من الجنسيات الأجنبية.

ويرى الدكتور محمد نعيمات رئيس مجلس 
إدارة شــركة الحصن العقارية المتخصصة 
في الوســاطة والاستشــارات العقارية في 
أبوظبــي أن الإقبــال على شــراء الفيلات 
والوحدات السكنية في جزيرة السعديات 
مــن قبــل المســتثمرين الأجانــب خاصة 
الصينيين والنيجريين والهنود والأوروبيين 
كبير للغاية مشــيرا إلى أن شركته رصدت 
إقبالا كبيرا وغير مســبوق لهذه الجنسيات 
على الإقامة في منطقة جزيرة الســعديات 
حيــث يرغــب الغالبيــة منهم فــي تملك 

عقارات سواء وحدات أو فيلات فيها.

ويــرى نعيمــات أن نظــام البيــع بالكاش 
هو الأفضل حاليا للمشــترين الأجانب في 
أبوظبي وليــس أي نظام آخر، مؤكدا على 
أن أي شركة عقارية في أبوظبي لو عرضت 
على المســتثمرين الأجانب نظام بيع آخر 
غير البيع بالكاش ســواء «استأجر لتتملك» 
أو غيره فســوف يندهشــون منا، والسبب 
أن غالبيــة المســتثمرين الأجانــب الذين 
يفدون يوميا عــــلى أبوظبي خاصة من لا 
يفكرون إلا في الشـــراء الفوري «الكاش» 
وهــم يرغبون في الحصــول على وحدات 
كبيــرة،  بمســاحات  فاخــرة  ســكـــــنية 

ومستعدون لأن يدفعوا أي مبلغ فوري.

الإســكان المتوســط كان هدفــا رئيســيا 
الأجانب خاصة  والمســتثمرين  للمشترين 

وأن هؤلاء المســتثمرين ينتمون لشــرائح 
بدخول واســتثمارات متنوعــة، والملاحظ 
أن الإقبال على مشاريع الإسكان المتوسط 
كبيــر وهــو ما حــدث مع عدة مشــاريع 
أبرزها مشــروع فيلات الريــف بمرحلتيه 
الأولــى والثانيــة. وتملــك الأجانــب لــه 
مســتقبل كبير جدا في أبوظبي كما يقول 
محمد مهنا القبيســي رئيس مجلس إدارة 
شــركة منــازل العقاريــة المتخصصة في 
فيلات الإســكان المتوسط، والسبب يرجع 
إلى أن أبوظبي اســتقطبت خلال السنوات 
القليلــة الماضيــة أعدادا كبيــرة من أبناء 
الجنســيات من معظم قارات العالم، وقد 
جــاء هؤلاء بــالآلاف واصطحبوا أســرهم 
للتمتــع بالإقامة في أبوظبــي التي تتمتع 
باستقرار أمني وسياســي ودخول مرتفعة 
جــدا إضافة إلى توفر خدمات ومرافق في 
غاية الجودة مما جعلها المســكن الملائم 
لهــم ولعوائلهم على مدار ســنوات كثيرة 
مقبلــة. ويرى القبيســي أن نســبة تملك 
الأجانب في المشــاريع العقارية الجديدة 
فــي أبوظبي تتــراوح بيــن ٣٠ ٪ إلى ٤٠ 
٪ متوقعــا أن ترتفــع هذه النســبة خلال 

السنوات المقبلة.
ولفــت القبيســي إلــى أن الســوق في 
أبوظبــي يشــهد تغييرا جذريــا في الوقت 
الحالي، فمن الواضح أن الطلب على الشراء 

والإقامة فــي أبوظبي يتزايد، وهذا الطلب 
حقيقــي مائة في المائة وليـس طلبا هدفه 
المضاربــة كما شــهدنا في بداية ســنوات 
الطفرة ونوعية المستــــثمر اليوم مختلفة 
تماما فهي إما مستثمر طويل الأجل يشتري 
وينتهز فــــرصة متمـــيزة للبيع على مدار 
عدة ســنوات أو مشــتر حقيقي يريد شراء 
وحــدة سكنية يقيم فيها وأسرته لسنوات 
قــد تطول كثيرا بعــد أن توفرت له نوعية 

الحـــياة الهادئة المستقرة.

تغير نوعية المســتثمر والمشتري الأجنبي 
الجديد كما يشــدد محمد مهنا القبيسي لا 

بد أن تظهر نتائجها على الســوق العقاري 
في أبوظبي بحيث يتم التوسع في مشاريع 
الإسكان المتوسط لأن الواقع الحالي يؤكد 
أن هناك تركيزا من غالبية الشــركات على 
الإســكان الفاخــر الــذي يقع فــي مناطق 
خلابــة مثل مناطــق الجزر وهــي مناطق 
تشــتهر بأســعارها المرتفعة ومن الأولى 
أن تتجه الشــركات إلى تنويع مشــاريعها 
بحيث يكون فيها الإســكان الفاخر ونصف 
الفاخر والمتوســط وإســكان ذوي الدخل 
المحدود، وبلا شك فإن الإسكان المتوسط 
ســيحقق لها مكاســب كبيرة كما سيســد 
حاجة حقيقية للأجنبي الراغب في الإقامة 

لدينا لسنوات طويلة. 

ويلفــت وائــل الطويل الرئيــس التنفيذي 
لشــركة تلال كابيتال فــي أبوظبي إلى أن 
سوق أبوظبي يتحول بصورة ملحوظة من 
ســوق إيجاري إلى سوق تملك مع التوسع 
فــي نظام تملــك الأجانب مشــيرا إلى أن 
نوعية الأجنبي متعددة فهناك من يشــتري 
ليســتثمر وهناك من يشتري ليسكن، وفي 
أبوظبــي وافدون أجانب ســواء كانوا عربا 
أو آســيويين أو أوروبيين أو أمريكيين أو 
كندييــن وغيرهم حيث تحتضــن الإمارة 
أكثر من ٢٠٠ جنســية، وهــم أجانب ذوو 
كفاءات مهنية وتعليمية عالية جدا ورتبوا 
أوضاعهــم الحياتية على البقاء لمدة أطول 
في دولــة الإمارات التــي احتضنتهم ولم 
تبخــل علهم بشــيء، كما أنهــم لم يبخلوا 
عليها أيضا، وســاهموا في تطوير أبوظبي 
والدولــة، وهؤلاء يجــدون اليوم في نظام 
التملك ســواء كان مساطحة أو حق انتفاع 
أو اســتغلال فرصة كبيرة لشــراء وحدات 
ســكنية بشكل ميســر للغاية، وبما يخفف 

من أعبائهم المالية.

ويحتاج نظام تملــك الأجانب لكي يواصل 
نجاحــه إلــى تســويق فعــال، كمــا يؤكد 
الدكتــور عمــاد الجمل مستشــار شــؤون 

العقــود والنزاعات فــي جمعية المقاولين 
بأبوظبــي  مؤكدا على أن مســتقبل تملك 
الأجانــب واعد جدا في أبوظبي خاصة مع 
وجود مؤشــرات عديدة تؤكد دفع حكومة 
أبوظبي لهذا النظام الذي جذب إليها شرائح 
من الفئات المهنية رفيعة المستوى للعمل 
والإقامة فــي أبوظبي، كما أنه من الواضح 
أن عقلية الأمس قد شهدت تغييرات كبيرة 
لكن مطلوب أن يقترن هذا التغيير بتغيير 
فــي مفاهيم البيع والتســويق خاصة وأن 
الحكومــة لديهــا توجه قوي للتوســع في 
المناطــق الاســتثمارية والدليل على ذلك 
المشــاريع الجديدة التي يتم الإعلان عنها 
كما حدث مع مشــروعي الهديل وأنســام 
الدورة  المتوقعة خــلال  المشــروعات  أو 

التاسعة الحالية لسيتي سكيب أبوظبي.
ويؤكــد الدكتور عماد الجمــل على أن 
النزاعات بين شــركات التطويــر العقاري 
والمشترين الأجانب نادرة جدا موضحا أن 
جمعية المقاولين لم تتلق أية نزاعات من 
هذا الشكل، كما أنه بحكم عمله في شؤون 
نزاعــات العقود لم يرصــد واقعة واحدة 
حول خلاف بين المســتثمرين والشركات، 
ومــن المهم أن تطلع إمــارة أبوظبي على 
تجــارب هونــغ كونــغ وماليزيــا وتركيــا 
وســنغافورة فــي قضايا التملــك للأجانب 

والاستفادة منها.
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تصــدر بلديــة مدينــة أبوظبــي حاليــاً 
ســندات ملكيــة للأجانب الذين اشــتروا 
وحــدات ســكنية وفيلات فــي أبوظبي 
وفقاً لقــرار الملكية العقارية. وســجلت 
بلدية مدينة أبوظبي لصالح شــركة الدار 
العقارية عقود مســاطحة عبر المطورين 
العقاريين يتم بموجبها تسجيل الوحدات 
السكينة الخاصة بمشاريع الدار العقارية 
الاســتثمارية  المناطــق  فــي  والواقعــة 
وفقــاً لقــرار الملكية العقاريــة، كما تم 

علــى أساســها إصــدار ســندات التملك 
العقاري للمســتثمرين ضمن نطاق هذه 
الوحــدات. كمــا تعاونــت البلديــة مع 
الرئيــس لجزيرة  شــركة طموح المطور 
الريم لتســجيل ســندات الملكية الخاصة 
والتجارية بمشروع  الســكنية  بالوحدات 
مارينا ســكوير في جزيــرة الريم، إضافة 
إلي شــركات أخــري للتطويــر العقاري. 
وأكدت بلدية مدينــة أبوظبي أن إصدار 
ســندات التملك للأجانب يأتي تجســيداً 
إلــى  الهادفــة  الاســتراتيجية  للخطــط 
الارتقاء المســتمر بالســوق العقارية في  

لرؤية أبوظبي الاقتصادية  الإمارة ودعماً 
المتزايد  الطلب  البلديــة  ٢٠٣٠، وأكدت 
علــى تملــك الوحــدات الســكنية عالية 
المواصفات والجودة في أبوظبي، مشيرة 
إلى أن عقد المساطحة يتيح قبول طلبات 
العقاريين  المطورين  التســجيل من قبل 
فــي المناطــق الاســتثمارية بأبوظبــي، 
بالإضافة إلى إصدار كافة الوثائق اللازمة 

لسندات التملك الحر.
مــع  تعاونهــا  أن  البلديــة  وأكــدت 
الشــركات العقاريــة مثل الــدار وطموح 
يهدف إلى تفعيل تسجيل وتوثيق وتسليم 

ســندات ملكية الوحدات الســكنية ضمن 
التابعة للشــركات  المناطق الاســتثمارية 
العقاريــة وتعزيز التعاون المشــترك بما 
يعود بالنفع على جميع السكان في عملية 
تنظيم السوق العقارية في إمارة أبوظبي. 
وأعربــت البلدية عــن اســتعدادها التام 
لتقديم الدعم والمساعدة لكافة الشركات 
العقاريــة لتســهيل عملية إنجاز ســندات 
الملكيــة الخاصــة بالوحــدات الســكنية 
بالشــكل الحضــاري الذي يحقــق أهداف 
المشــروع العمراني الشــامل في أبوظبي 
وفقاً للإجراءات والقوانين المنظمة لذلك.

يخضع نظام تملك الأجانب في أبوظبي للقرار 
رقم ٤٦ لســنة ٢٠١٠ بشــأن أحــكام الملكية 
العقارية الصادر عن المجلس التنفيذي لإمارة 
أبوظبي. واســتهدف القرار تشجيع المطورين 
العقاريين والمستثمرين على تسجيل ملكيتهم 
للعقــارات والحقوق المرتبطة بها، ويســاعد 
على انتقال الحقوق العقارية بطريقة سلســة 
وســريعة فضلاً عن تســهيل فــرص الحصول 
على قروض لتمويل الاستثمارات العقارية، ما 
سيعود بالنفع على القطاع العقاري بشكل عام 

والمستثمرين بشكل خاص.
وأعطى القرار وفق نصــه لغير المواطنين 
من الأشــخاص الطبيعيين أو الاعتباريين حق 
تملك وشــراء وبيع وتأجير ورهن واســتثمار 

الطبقــات والشــقق دون الأرض في المناطق 
الاستثمارية، على أن يقوم مدير إدارة تسجيل 
العقارات بتسجيل أولئك الأشخاص الطبيعيين 
أو الاعتباريين في الســجل العقاري كمالكين 
للشقق والطبقات وإصدار شهادات أو سندات 
الملكيــة لهــم، وذلك بعد تقديمهــم للوثائق 

والمستندات الرسمية. 
كما نص القرار على حــق غير المواطنين من 
الأشــخاص الطبيعيين أو الاعتباريين الحصول 
على أو تملك أو التمتع بحق المساطحة حتى 
(٥٠ ســنة) قابلــة للتجديد باتفــاق الطرفين 
لمدة مماثلة والانتفاع بعقد انتفاع حتى (٩٩ 
ســنة) والإيجار الطويل الأمــد على العقارات 
التــي تقــع داخــل المناطــق الاســتثمارية، 
ويقوم المســجل بتســجيل أولئك الأشــخاص 
الطبيعيين أو الاعتباريين في السجل العقاري 

كأصحــاب لتلــك الحقـــــوق فــور تقديمهم 
اللوائح  الوثائق والمســتندات المحددة فــي 
أو القــرارات التــي يصدرهــا رئيــس دائرة 
الشــؤون البلديــة. وأكــد الـــقــرار على أن 
تحــدد العقود والاتفاقيات المنشــأة لأي من 
الحقوق العقارية داخل أو خارج المـــــناطق 
الاستثمارية شروط وأحكام ومدد الحقــــوق 
العقاريــة على ألا تتعارض مــع أحكام القرار 
والقرارات  والتعليمــات  والأنظمة  واللوائــح 

الصادرة بموجبه.
وقصــر القرار حــق تملك العقــارات على 
المواطنين ومن في حكمهم وعلى الأشــخاص 
والشــركات والجهات التي يصــدر بتحديدها 
قــرار من المجلس التنفيذي، ويجوز لمواطني 
دول مجلــس التعــاون الخليجي والأشــخاص 
الاعتباريين المملوكة من قبلهم بالكامل تملك 

العقارات على أن يكون العقار داخل المناطق 
الاستثمارية.

العامة  القــرار الأطــر والأحــكام  وحــدد 
العقارية  الحقوق  المتعلقة بإجراءات تسجيل 
المحــددة بموجــب قانون الملكيــة العقارية 
للإمــارة، حيــث ينص القرار علــى قيام مدير 
إدارة تســجيل العقــارات بتســجيل جميــع 
التصرفات التي تقع على العقارات في الإمارة 
أو علــى أي مــن الحقــوق العقارية مثل حق 
الملكية وحق المساطحة وحق الانتفاع وحق 
الإيجــار الطويل الأمد، وذلــك داخل وخارج 
المناطق الاســتثمارية بالســجل العقاري في 
الإمــارة وكذلك تســجيل عقــود الرهن التي 
تــرد على العقارات أو علــى أي من الحقوق 
العقاريــة والعقود المباشــرة التــي تبرم مع 

المصارف والجهات الممولة للمشروعات.
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يتميز المشــهد العقاري فــي أبوظبي بطفرة 
غير مسبوقة، حيث تصطف مدن ومجتمعات 
عمرانيــة جديــدة وناطحات ســحاب عملاقة 
وعشــرات الآلاف مــن الوحــدات الســكنية 
والفيلات، إضافة إلى خرائط جديدة لمشاريع 
عملاقــة تحــت الدراســة والتنفيــذ. ويتزايد 
الطلــب بشــكل كبيــر على الســكن ولا يزال 
المعــروض أقــل من الطلــب كثيــراً. وبدأت 
أبوظبــي الطفرة العقاريــة الثانية منذ ٢٠٠٧، 
الــذي بدأت فيه إرهاصــات نهضتها العقارية 

الثانية.
ويرصد «البيان الاقتصادي» معالم الطفرة 
العقاريــة العملاقــة، التــي شــهدتها الإمارة، 
وظهــرت معالمها اليوم بشــكل واضح في ٧ 
مناطــق رئيســة كبري تشــمل منطقة جزيرة 
الريــم، منطقة جزيرة الماريا، منطقة شــاطئ 
الراحــة، منطقة جزيرة يــاس، منطقة جزيرة 
الســعديات، منطقة مدينــة أبوظبي، منطقة 
ضواحي أبوظبي وهي جميعها مناطق شهدت 
تحولات جذرية في الجغرافية وطبيعة المكان 
التي كانــت غالبيتها كانت عبــارة عن رمال، 
وتحولــت اليــوم لواحــدة من أفضــل المدن 

العالمية. 

أضخم مشاريع الطفرة العقارية العملاقة تقع 
في جزيرة الريم الملاصقــة لمدينة أبوظبي، 
التــي تبلغ مســاحتها ٦٫٥ ملاييــن متر مربع، 
وتتولــى ثلاث شــركات من عمالقة شــركات 
التطويــر العقاري في أبوظبي وهي شــركات 
طموح والدار وريم للاستثمار مسؤولية تنفيذ 
هــذه المشــاريع التــي دخلــت غالبيتها إلى 
الســوق العقاري في أبوظبي. ومن أبرز هذه 
المشــاريع العملاقة برجا صن وســكاي تاورز 
وأبراج بوابة شــمس أبوظبي الأربعة وأبراج 
مارينا ســكوير الأربعة عشــر وأبــراج مدينة 
الأضواء وأبراج مشــروع نجمــة، التي بلغت 
تكلفتها وفق آخر تحديث للبوابة الإلكترونية 
لحكومــة أبوظبي ٦٣٫٥ مليــار درهم، وتزخر 
الجزيرة حالياً بمشــاريع أبراج عملاقة أخرى 

ستنجز خلال العامين المقبلين.

ويروي المهندس طارق حاتم سلطان الرئيس 
التنفيذي لشــركة بنية المســؤولة عن البنية 
التحتيــة فــي الجزيرة التــي تعــود ملكيتها 
إلى المطوريــن، بداية الطفــرة العقارية في 
جزيــرة الريم، موضحاً أن الشــركة تســلمت 
أرض الجزيــرة عبارة عــن مجموعة تلال من 
الرمال محاط بها مياه الخليج، وقامت الشركة 

بتســوية الأرض وتنفيذ بنية تحتية لها لخدمة 
مشــاريع أبراجهــا العملاقــة وتضاهي أفضل 

معايير البنى التحتية في العالم.
وأشــار إلى أنــه تم تحديد ثــلاث مراحل 
للبنيــة التحتيــة بتكلفة بلغت نحــو ١٢ مليار 
درهم وفق تقديرات أولية، وشملت مشاريع 
البنية التحتية إنشــاء جســور لربــط جزيرة 
الريم بأبوظبــي وأخرى لربــط جزيرة الريم 
بجزيــرة الماريــا المجــاورة لهــا، إضافة إلى 

شوارع ومرافق. 

وينوه ســلطان بأن أعمــال المرحلــة الثانية 
للبنيــة التحتية في جزيرة الريم توزعت على 

ثلاث مراحل وهي «أ» و«ب» و«ج»، وضمت 
مرحلة «ج» ثلاثة جسور داخلية وجسراً يربط 
جزيرتــي الريم والمارية، إضافة إلى شــوارع 
ومرافق، وضمت المرحلة «أ» مناطق الجزأين 
الشــماليين في الجزيرة، وجسراً بحرياً يربط 
بيــن أراضي شــركة الدار العقاريــة وأراضي 
طموح، وشــملت المرحلة «ب» جسراً جديداً 
في الجزيرة. وأشــار إلــى أن أعمال المرحلة 
الثالثــة والأخيــرة للبنية التحتيــة في جزيرة 
الريــم، التــي تختص بالجــزء الشــمالي من 
الجزيــرة  قــد بدأت بالفعــل، موضحاً أنه تم 
تحديــد الأعمــال المطلوبة بدقــة خلال هذه 
المرحلة وتشــمل جســوراً وطرقاً وشــوارع 
ومرافق خدمية، ومــن المتوقع البدء الفعلي 

للمرحلــة الثالثة أواخر العــام الجاري وذلك 
بطرح مناقصات وترســيتها علــى المقاولين، 
وتتراوح التكلفــة التقديرية لهذه المرحلة ما 
بين ٨٠٠ مليون درهم إلى مليار درهم، ومن 
المتوقــع أن يتم إنجازها خلال فترة زمنية لا 

تزيد على ثلاث سنوات أي عام ٢٠١٨.
وشدد سلطان على أن إنجاز مشاريع البنية 
التحتيــة للجزيــرة تم وفق أعلى مســتويات 
البنيــة التحتية فــي العالم، منوهــاً بالكفاءة 
الكبيرة التي تم بها تشييد الجسور التي تربط 
بين جزر الريــم والماريــا وأبوظبي، موضحاً 
أن هــذه الجســور ربطــت بين هــذه الجزر 
الثلاث، وســتؤدي إلى تضاعف أعداد السكان 
فــي جزيرتي الريم والماريا الجديدتين خاصة 

لتمتعهــن ببنيــة تحتية ذات معاييــر عالمية 
تنافسية.

وتتوزع المشــاريع العقارية في جزيرة الريم 
اليوم بين خمســة مواقــع أولها موقع منطقة 
أبراج مارينا ســكوير، ويغطي هذا المشــروع 
متعــدد الأغــراض ١٣٫٢ مليون قــدم مربعة 
(١٫٢ مليــون متــر مربــع) منهــا نســبة ٧٠٪ 
مــن المناطق الســكنية و٣٠٪ مــن المناطق 
التجارية. ويتضمن المشــروع ١٤ من الأبراج 
الشــاهقة ذات الواجهات البحرية، منها برجا 
مارينا هايتس ١ و٢، اللذان تمتلكهما مجموعة 
بروفايل العقاريــة، وبرج تالا المكون من ٤٩ 

طابق التابع لشــركة صــروح العقارية، وبرج 
أوشين ترايس ريسيدنس الذي يتكون من ٥٠ 
طابقاً ويملكه بنك الخليج الأول، وتضم أبراج 
مارينا سكوير الســكنية ٣٥٣٣ وحدة سكنية، 
ووفقاً لتقارير شــركة طموح المطور الرئيس 
لها فإن نســبة إشــغال هــذه الأبــراج اليوم 
تتراوح بين ٨٥٪ و٩٥٪ وتلاقي إقبالاً كبيراً من 
الراغبين في الســكن في جزيرة الريم بسبب 
قرب الأبراج من بعضها البعض، ما ســهل من 
قيام علاقات اجتماعية بين الســكان. وبجوار 
هذا المشروع هناك مشــروع أداكس بورت، 
ويبلغ حجم الاســتثمارات التطويرية في هذا 
المشروع ٦٫٥ مليارات درهم، ويشمل خمسة 
أبــراج وهي: بــرج أوفيس تــاور وبارك تاور 
ومارينا تــاور وإيكزيكتيف تاور ولايت تاور، 

منها ٤ أبراج سكنية وبرج تجاري.
الموقع الثاني وهو مشــروع بوابة شــمس 
أبوظبــي الذي تقــدر تكلفته بنحــو ٢٥ مليار 
درهــم ويشــغل ٢٥ ٪ من مســاحة الجزيرة، 
مليــون  علــى مســاحة ١٤٫٢  يمتــد  حيــث 
قــدم مربعــة (١٫٣٢ مليون متــر مربع)، كما 
سيســتوعب نحــو ٤٥٠٠٠ نســمة. ويتضمن 
المشروع نحو ١٠٠ قطعة أرض لتوفير ٢٢٠٠٠ 
وحدة ســكنية، وحديقة تبلغ مساحتها مليون 
متر مربع تســمى حديقة شمس. وتضم هذه 
المنطقة حالياً أبراج البوابة التي تملكها شركة 
الدار العقارية وتضم ٣ أبراج رئيسة، بارتفاع 
٦٥ طابقــاً، إضافــة إلى برج القــوس، وتضم 
الأبراج ٣٥٣٣ وحدة ســكنية، منها ٨٠٦ شقق 
سكنية في البرج الأول و٨٤٠ وحدة في البرج 
الثانــي و٨٠٩ شــقق في البــرج الثالث، بينما 
يضم برج القوس ١٠٧٨ وحدة، وبلغت نســبة 
التسكين في هذه الأبراج وفقاً لأحدث تقرير 

لشركة الدار أكثر من ٩٥٪. 
الموقــع الثالث وهي منطقــة برجي صن 
وســكاي تاورز المؤلفين مــن ٧٤ طابقاً و٦٥ 
طابقاً علــى التوالــي، ويضمان حاليــاً ١١٥٤ 
وحدة ســكنية منهــا ٦٨٠ وحــدة لبرج صن 

تبرز  مدن محمد بن زايد والشــهامة والريف 
والتــي ضخت للســوق عشــرات الألاف من 
الفيلات والوحدات الســكنية كأهم مشــاريع 
الطفرة العقارية فــي ضواحي مدينة أبوظبي 
والمدن القريبة منها. ومن أهم هذه المشاريع 
مشروع فيلل الريف لشركة منازل في منطقة 
الريف والذي تم إطلاقه على مرحلتين ضمت 
الأولــى ٤١٩٤ فيلا ووحدة ســكنية بتكلفة ٣ 
مليــارات درهــم ، وتم تســليمها للمواطنين 
والمستثمرين ، والمرحلة الثانية حيث مازالت 
تحت الإنشاء وتضم ٨٦٠ فيلا بتكلفة إجمالية 
نحو ١٫٥ مليار درهم، وتســتوعب المرحلتان 
أكثر من  ١٦ ألف نســمة، ويتميز المشــروع 
الريــف ١ و٢ بموقعه الاســتراتيجي بالقرب 

من شــاطئ الراحــة ومطار أبوظبــي الدولي 
علــى الطريــق المؤدّية إلى مدينة الشــهامة، 
والموازية للطريق العام السريع لأبوظبي، كما 
يقع هذا المشــروع على بُعــد ٣٠ دقيقة من 
وســط المدينة في نقطــة فاصلة بين أبوظبي 
ودبي، إذ يمكّن قاطنيه من الاستمتاع بالهواء 
الطلْــق وبروعة المناظــر الطبيعية المحيطة، 
كمــا يســاعدهم علــى الابتعاد عــن صخب 

المدينة وازدحامها. 
ومــن أهــم مشــاريع الضواحي مشــروع 
«هيدرا فيليــج» الواقع في منطقة الشــهامة 
والذي يؤمن بموقعه  وصولاً سهلاً الى جزيرة 
يــاس وشــاطيء الراحــة ومنطقــة العاصمة 
المســتقبلية، كمــا يُمَكــن موقع المشــروع 
ســكانه من التنقل الى أبوظبــي ودبي براحة 
وســهولة. ويقع المشــروع بالقرب من دلما 
مول والمُصفــح  ومركز ديرفيلدز للتســوق، 

وسلمت شــركة هيـــدار المــــطور الرئيسي 
له المرحلة الأولى وهــي عـــــبارة عن ٤٤٨ 
وحــدة للمســتثمرين وأصحــــاب الوحدات، 
ويتــم إنجــاز بقيــة المراحــل ، وســيـــقدم 
المشــروع عنــد الانتهــاء من كافــة الأعمال 
الإنشــائية حياة معيشية مريحة لأكثر من ١٠ 

آلاف ساكن.
كما شــهدت مدينة محمد بــن زايد خلال 
ســنوات الطفــرة تغييرات هائلــة وأصبحت 
اليوم مقصــد المواطنيــن والمقيمين للعيش 
فيها بسبب تميز مرافقها وانخفاض الإيجارات 
فيها مقارنة بمدينة أبوظبي. وامتلأت المدينة 
بفيــلات المواطنيــن الجديــدة إضافــة إلــى 
متاجــر التجزئة العملاقــة وأبرزها دلما مول 
العمــلاق الــذي يقع على مســاحة تبلغ ٢٢٠ 
ألــف متر وتكلف تنفيذه أكثر من ٣ مليارات 
درهــم ويضم أكثر من ٧٠٠ متجر ومحل، كما 

شــهدت المدينــة أيضا إفتتــاح مراكز تجارية 
جديــدة أبرزها كابيتال مول، وقد أدى إنتقال 
العشــرات من مــدارس أبوظبي إلــى مدينة 
محمد بــن زايد إلى تضاعف أعداد الســكان 

المقيمين فيها. 
واحتضنت منطقة بني ياس مشروع «بوابة 
الشرق»، متعدد الاستخدامات، والبالغ تكلفته 
نحــو ٣ مليارات درهم فــي مدينة بني ياس، 
ويمتد على مساحة ١٠٨ هكتارات في منطقة 
بنــي ياس، ويتألف المشــروع الــذي تطوره 
شركة بني ياس للإســتثمار والتطوير العقاري 
مــن فيلل وشــقق ســكنية ومرافــق للرعاية 
الصحيــة وملعب عالمي لكــرة القدم ومركز 
تجاري «مول بوابة الشــرق»، الذي يمتد على 
مساحة ٦٢٢٦٥ متراً مربعاً، تتوزع عليها ٢٤٠ 
منفــذاً للبيــع بالتجزئة، إضافة إلى مدرســة 
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و٤٧٤ وحدة سكنية لبرج سكاي، وتصل نسبة 
التســكين فــي البرجين حالياً أكثــر من ٩٨٪، 
كمــا تضم هــذه المنطقــة أيضاً أبــراج أمايا 
ومارينا باي لشــركة داماك وأبراج ســي فيوو 
ومانجــروف والوفاق وأبراج الشــاطئ وبرج 
الريم الماســي الســكني، وتضم هذه الأبراج 

نحو ١٢٤٨ وحدة سكنية.
أمــا الموقع الرابع فهو منطقة أبراج مدينة 
الأضــواء التي تملكها شــركة طمــوح وتضم 
في مرحلتها الأولــى نحو ١٢ برجاً منها أبراج 
تــم طرحها في الســوق، وأخري في المراحل 
النهائية للتشــطيبات، وأبراجاً تحت الإنشــاء 
وتضم نحو خمسة آلاف وحدة سكنية، ويضم 
مشــروع مدينة الأضواء في جزيرة الريم نحو 
٦٠ برجــاً ســكنياً، وقد بدأت شــركة  طموح 
مرحلته الأولى بنحــو ١٢ برجاً تضم أكثر من 
خمســة آلاف وحدة ســكنية. ويضم الموقع 
الخامس مشــروع نجمة أبوظبي، الذي تطوره 
شــركة ريم للاســتثمار، وهو مشــروع مازال 
تحت البناء والتشييد وسيشغل هذا المشروع 
الــذي تبلغ تكلفتــه ٣٠ مليار درهم نحو ٢٠٪ 
من مســاحة الجزيرة، ويمتد على مساحة ١٦ 
مليــون قدم مربعــة (١٫٤٩ مليون متر مربع) 
ومن المقرر أن يستوعب نحو ٨٠ ألف نسمة، 
كما ســيضم مشــروع نجمة أبوظبــي مجمعاً 
حضريــاً بواجهة بحرية، وســيقام في الجنوب 
الشــرقي من مدخل جزيرة الريم. وســتجمع 
المباني مزيجــاً من العمارة العربية التقليدية 
والمعاصرة، وســتقع ضمن شبكة متكاملة من 
المــدارس والمرافق الصحية والحدائق العامة 
الحديثة وشــبكات النقل العام، كما ستخصص 
نســبة ٥٥٪ مــن مشــروع نجمــة أبوظبــي 
للمســاحات المفتوحــة والمنتزهــات العامة 
وملاعب الأطفال وممرات المشــاة المظللة، 
كمــا يحتوي مشــروع نجمــة أبوظبي على ٣ 
مراسٍ : مرسى مركز الخليج (قطره ٢٥٠ متراً)، 
والمرسى السكني (قطره ٢٠٠ متراً)، ومرسى 
المنتجــع (قطــره ١٨٠ متراً)، وســيتم ربطها 

جميعاً بقناة تمر عبر المشــروع من الشــمال 
الغربي إلى الجنوب الشــرقي، فيما ســيكون 
مرســى مركز الخليج وهو الأكبر مســاحة من 
بين المراســي الثلاثة مركزاً للأعمال التجارية 
والترفيــه والبيــع بالتجزئة، وســيضم مبنيين 

مؤلفين من ٨٠ طابقاً.

ومن جانبه يؤكد جاي سادلر الرئيس التنفيذي 
لشــركة بروفايل العقارية التــي تملك برجي 
مارينــا هايتــس ١ و٢ في الجزيــرة أن لدى 
الشــركة لأول مرة قوائم انتظــار من راغبين 
للســكن في برجيها فــي الجزيــرة. وقال إن 
هنــاك إقبالاً غيــر عادي رغــم أن الإيجارات 
ليســت قليلة ولكــن أدى ارتفــاع الإيجارات 
داخــل مدينــة أبوظبــي إلى رغبــة الكثيرين 
في الســكن في الجزيرة التــي تتمتع بأجواء 
حيــاة خلابــة،   ويســهل الوصــول إليها من 
مدينــة أبوظبي عبر جســور عديــدة تربطها 
بوسط المدينة، وبكل تأكيد ستشكل الجزيرة 
خــلال الســنوات القليلــة المقبلــة الوجهــة 
الســكنية الأفضل للمواطنيــن والمقيمين في 
أبوظبــي، حيث توفر المــكان المثالي للعيش 
والعمل والترفيه، كمــا تزخر الجزيرة بمراكز 
التسوق والمطاعم الفاخرة والشواطئ الخلابة 
المتطورة  ومجموعة واســعة من الخدمــات 

التي تضفي على المشروع المزيد من التكامل 
والتميز خاصة مع إطلالتها على الخليج.

المشــروع الثاني الضخم هو جزيــرة الماريا 
التي تلاصق جزيرة الريم. ومن أهم مشــاريع 
هذه الجزيرة التي دخلت للسوق العقاري  ٤ 
أبراج راقية ومتميزة بأســماء السلع والمقام 
والسراب تتراوح ارتفاعاتها بين ٣٠ و٣٦ طابقاً 
في منطقة مربعة الصوة، وتتميز بإطلاله على 
قانة مائية فريــدة، وتضم هذه الأبراج المقر 
الجديد لســوق أبوظبي للأوراق المالية، كما 
تشــكل قلب منطقة المال والأعمال المركزية 
الجديدة في أبوظبي، وتضم مكاتب للشركات 
العالميــة متعــددة الجنســيات الراغبــة في 
الاستثمار في أبوظبي، كما تضم الجزيرة برج 
رووذ وود الذي يحتضن أول فندق لمجموعة 
روزوود فــي أبوظبي، وتملكه شــركة مبادلة 
للتنميــة، ويشــتمل على ١٨٩ غرفــة من فئة 
الخمس نجوم و٣٥ جناحاً، وصمم الفندق من 
قبل شــركة هاندل للهندســة المعمارية، وبه 
مميــزات عديدة كالنوافذ الممتدة من الأرض 
إلى الســقف مع إطلالة علــى الخليج العربي 
فــي كل غرفــة، ويتضمن الفنــدق أيضاً على 
١٦٣٦ متــراً مربعــاً من مســاحات للاجتماع، 
وتسعة مطاعم وردهات، وشقق فندقية، كما 

تضم جزيرة الماريا مستشفى كليفلاند كلينك 
أبوظبي، الذي يعد من أحدث تصاميم المباني 

الصحية في منطقة الخليج والعالم.

وتمثل المشــروع العمــلاق الثالث في جزيرة 
ياس التي تعكف شركة الدار العقارية حالياً على 
إعداد مخطط سكني طموح لها خلال السنوات 
المقبلة بعد أن بدأت عمليات الإنشــاءات في 
أول مشاريعها السكنية المعروضة للمواطنين 
والمقيميــن في الجزيرة خــلال الأيام القليلة 
الماضية (مشروع أنسام)، كما ستعلن الشركة 
قريباً عن مشــاريع ســكنية أخري في جزيرة 
ياس الترفيهية، التــي تمتد على ٢٥٠٠ هكتار 
وتضــم أرقــى المرافق الترفيهية فــي العالم، 
وبلغت تكلفة إنشائها نحو ١٤٧٫٢مليار درهم. 
وتضم جزيرة ياس سبعة فنادق تشمل كراون 
بلازا أبوظبي جزيرة ياس وروتانا جزيرة ياس 
وبارك إن وراديسون بلو وستيبريدج سويتس 
أبوظبي وسنترو جزيرة ياس وفندق فايسروي 
يــاس، الــذي يطل مباشــرة على مســار حلبة 
ســباقات الفورمولا ١ في مرســى ياس، إضافة 
إلى مركز ياس مول التجاري الذي يعتبر الأكبر 
على مستوى إمارة أبوظبي، إلى جانب مدينة 
عالم فيــراري الترفيهية ومدينــة ياس المائية 

العالمية.

أمــا المشــروع العقاري العمــلاق الرابع فهو 
مشروع شاطئ الراحة بتكلفة ٥٤ مليار درهم، 
وأنجزت شــركة الدار مشاريع عقارية عديدة 
فيه تــم طرحها للمواطنيــن والأجانب وهي 
مســاكن المنيرة ١٤٤٥ وحدة ســكنية راقية 
ومســاكن البندر ٥١١ وحدة سكنية ومساكن 
الزينة ١٢٢١ وحدة ســكنية، كما يقع مشروع 
حدائــق الراحة البالغ عــدد فيلاته ١٤٠٧ فلل 
بجوار مشــروع شــاطئ الراحة كمــا أنجزت 
شــركة الدار فيلات حدائق الجولف ٣٩٥ فيلا، 

إضافة إلى مشروع إتس كيو «مبني الدرهم»، 
الذي يضم المكتب الرئيس للشــركة ومكاتب 
لشــركات عالميــة وبلغت نســبة التأجير فيه 
أكثر مــن ٧٥٪، كما طرحت شــركة الدار في 
هــذه المنطقة مشــروع أنســام ولديها خطة 

طموحة لطرح مشاريع عقارية أخري.
وتستحوذ شركة الدار العقارية على غالبية 
المشــاريع العقارية الجديدة في أبوظبي منذ 
بدايــة الطفرة العقارية وذلــك بعد اندماجها 
مع شــركة صروح، وكما يؤكــد طلال الذيابي 
الرئيــس التنفيــذي للتطوير في شــركة الدار 
لـ«البيــان الاقتصــادي» فإن الشــركة ضخت 
منــذ إنشــائها ١٦ ألفاً و٨٠٥ وحدات ســكنية 
في ســوق أبوظبي منها ٥٢٣٣ وحدة ســكنية 
أبقتها فــي محفظتها الاســتثمارية، وتناثرت 
مشــاريعها في أماكن عديدة في أبوظبي منها 
٢١٥٣ فيلا ووحدة ســكنية في منطقة الغدير 
الواقعــة فــي منطقة ســيح شــعيب بالقرب 
مــن حــدود دبــي، و٣٥٩ فيلا في مشــروع 
البطين داخل مدينة أبوظبي، وشــملت هذه 
المشاريع مشــاريع إســكان فاخر مثل أبراج 
بوابة أبوظبي ومشاريع متوسطة مثل مشروع 
مطــارات أبوظبي الســكني، كما أن الشــركة 
لديهــا مشــاريع عقارية جديدة فــي مناطق 
عديدة في أبوظبــي وتركز حالياً على مناطق 
شــاطئ الراحة وجزيرة يــاس وجزيرة الريم، 

بسبب ارتفاع العائد الاستثماري فيها. 

ويتمثل المشــروع العقاري العملاق الخامس 
في جزيرة الســعديات التي تتألف من ســبع 
مناطــق مختلفــة، تشــمل المنطقــة الثقافية 
الســعديات  ومارينــا  الســعديات  وشــاطئ 
ومحمية السعديات وجادة السعديات ولجونز 
السعديات ومنتجع السعديات. وتبلغ مساحة 
مشــروع جزيرة الســعديات، ٢٧ كيلــو متراً 
مربعاً ومــن المقرر أن تنجز مشــاريعها عام 
٢٠١٨ لتتحــول معه مدينة أبوظبي إلى وجهة 

ســياحية عالمية، وتقدر حجم الاســتثمارات 
التــي أقيمت على جزيرة الســعديات بـ١٠٠ 
مليار درهم، بينما تبلغ تكلفة البنية التحتية ٥ 
مليارات درهم. ومن أهم المشاريع العقارية 
مشــروع حد الســعديات، الذي تطوره شركة  
السعديات للاستثمار والتطوير، وتم بيع ٧٣٪ 
من فيلاته، ووفقاً لمنير حيدر الرئيس التنفيذي 
للشركة فإن المشــروع يضم مرحلتين، حيث 
تضــم المرحلة الأولى ٤٥٣ فيــلا، بينما تضم 
المرحلــة الثانية ألف وحدة ســكنية ومراكز 
تجاريــة وفندقــاً ونوادي شــاطئية، وســيتم 
إطلاقها قريباً، ويمتد المشــروع على مساحة 
١٫٥ مليــون متــر مربــع، ويطل علــى واجهة 
بحرية على مســافة ٧ كيلو مترات على طول 
شــواطئ جزيرة الســعديات، الوجهة الثقافية 
الأولى فــي العاصمة أبوظبي. وتطل ٤٥٪ من 
فيلات المشــروع على واجهات بحرية، بينما 
تطــل النســبة المتبقية على حدائق واســعة، 
كما أن الفلل منفصلة عن بعضها البعض، وتم 
تصميــم الفلل ضمن ثلاثة طــرازات معمارية 
مميــزة منها المعاصر والمتوســطي والعربي 
الحديــث بأســلوب فريد يتلاءم مــع طبيعة 

الموقع الفريدة.
وأكــد منيــر حيــدر أن الشــركة ســتنجز 
المرحلة الأولي نهاية العام المقبل بتكلفة ٢٫٧ 
مليار درهم، كما أنجزت نسبة ٧٨٪ من البنية 
التحتية للمشــروع ككل، وتصل نسبة الإنجاز 
الكلية للمشــروع ٦٥٪ كما ســتعلن الشــركة 
خلال الأســابيع القليلة المقبلــة عن المرحلة 
الثانية للمشــروع، التي تتضمن نحو ١٥ مبنى 
سكنياً بخمسة طوابق تضم بين ٨٠٠ إلى ألف 
وحــدة ســكنية وفندقاً ومركــزاً تجارياً، ومن 
المتوقــع إنجازها خلال عــام ٢٠١٨. ويتراوح 
ســعر القدم في مشــروع حد السعديات بين 
١٤٠٠ و١٧٠٠ درهم، وتبلغ مساحات الفيلات 
بيــن ٤٥٠٠ قــدم إلــى ٢٠ ألف قــدم، وتباع 
أصغــر فيلا بمبلغ ٧٫٥ ملاييــن درهم، ويضم 

المشروع فيلات.

 –

تولت إدارة المبانــي التجارية بدائرة المالية 
فــي أبوظبــي الشــهيرة بـ«لجنــة خليفــة» 
مســؤولية بنــاء مدينــة أبوظبــي الحديثــة. 
وتكشــف دراســة عن اللجنة أعدتهــا إدارة 
المباني التجارية أن "لجنة خليفة"، بنت خلال 
٢٧ عامــا نحو ٧٤٧٨ بنايــة منها ٢٩٩٦ برجا ، 
وضمت جميع مبانيها ١٠٠ ألف و٢٦٥ وحدة 
ســكنية وفيلا ومحلا تجاريــا بتكلفة إجمالية 
تزيــد على ٤١ مليار درهم. وباشــرت اللجنة 
عملها في بداية الثمانيات من القرن الماضي 
وتم تحويل اختصاصاتها إلي شــركة »أبوظبي 
التجــاري للعقارات« التابعــة لبنك »أبوظبي 
التجــاري« عــام ٢٠٠٧ ، وذلك تنفيــذا لقرار 
دائرة المالية في أبوظبي بإســناد مهمة إدارة 

المبانــي التجارية إلى بنــك أبوظبي التجاري 
لإعطاء فرص أكبر وأشــمل للقطاع المصرفي 
والاقتصــاد الوطنــي لضخ تمويــلات اضافية 
بقطاع المباني التجاريــة، وانجاز المزيد من 
المشــروعات لمواجهــة الطلــب الكبير على 
المباني الســكنية، وتوفير فرص اســتثمارية 
أفضــل للمواطنين وتحســين مســتوى الاداء 
وخفض التكلفة، وتشــجيع مســاهمة القطاع 
الخاص في قطاع المباني التجارية.  وشــكلت 
اللجنــة تجربة غير مســبوقة عربيا في مجال 
العمران والدعم الاجتماعي للمواطنين وقوة 
الحكومة في ضبط واســتقرار ســوق السكن 
وحماية المتضررين ســواء كانوا مواطنين أو 

وافدين.
وعلــى أكتاف هــذه اللجنة، التي نشــأت 
بمرســوم عام ،١٩٨١ قامت النهضة العمرانية 
العملاقــة لإمارة أبوظبي، وتســارعت وتيرة 

النمو الاقتصادي والعقاري، ونشأت صناعات 
وطنيــة لتلبيــة احتياجات أبراجها الســكنية 
الشاهقة، كما وفرت اللجنة »ضمانا اجتماعيا« 
حقــق الحيــاة الكريمــة الآمنــة للمواطنين 
العجزة والأرامــل والقصر وأصحاب الدخول 
المحــدودة مــن إيجارات البنايات الســكنية 
التــي تديرها اللجنــة نيابة عنهــم، وأتاحت 
الســكن الصحي الملائم للوافديــن القادمين 
إلــى أبــــوظبــي للعمل ليتحقــق لهم راحة 

البال. 
ووصل عدد مشــاريع الأبراج العالية التي 
شــيدتها اللجـــنــة نحــو ٢٩٩٦ برجا ســكنيا 
يحتــوي علــى ٥٧ ألفا و٢٦٥ وحدة ســكنية، 
وبلغت موجة العمــران أقصاها خلال الفترة 
مــن ١٩٩٦ إلى ،١٩٩٨ حيث تم تشــييد ٧٥٠ 
برجــا تحتــوي علــى ١٧ ألفــا و٣٧٤ وحدة 

سكنية.
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يؤكــد فاوتــر مولمان مديــر مجموعة مدير 
إنفورمــا  فــي  ســكيب  ســيتي  مجموعــة 
للمعــارض، الجهة المنظمة لمعرض ســيتي 
ســكيب أبوظبــي ٢٠١٥ أن مناطــق جزيرة 
يــاس  الراحــة، وجزيــرة  الريــم، وشــاطئ 
وجزيرة السعديات تســتقطب بقوة اهتمام 
المســتثمرين الأجانب بهدف الاستثمار فيها، 
وذلــك نظرا لعروضها التــي تتمتع بالجودة، 
المخططة  والمجمعات  المناســب،  والموقع 
بالكامل التي تتضمن مزيجا من محلات البيع 

بالتجزئة والمستشفيات.
ونوه مولمان بأن واقع الاستثمار العقاري في 

أبوظبي ســجل على مدار العامين الماضيين 
أداء جيداً، وحقق نمواً في المبيعات والتأجير 
بنســبة تزيد على ١٠٪ في قطاعه الســكني، 
وأخيراً، بدأت أســعار البيع بالاســتقرار ولا 
يزال الطلــب قويا علــى المعروضات عالية 
الجودة خاصة وأن العروض الجديدة ستشهد 

انحسارا على مدار العامين القادمين.
ولفت إلى أن كافة التوقعات لسوق أبوظبي 
العقاري لعــام ٢٠١٥ ايجابيــة، حيث يتوقع 
النمــو في جميــع أنواع العقــارات، ويتوقع 
لقطاع المستشفيات أن يكون القطاع الأقوى 
أداء، يتبعــه ســوق المكاتب بينما ســيبقي 

قطاع التجزئة مستقرا نسبيا نظرا لمحدودية 
العروض الجديدة ونسب الشغور المنخفضة، 
في الوقت الذي يتوقع فيه مواصلة النمو في 
الســوق السكني لكن بمعدلات أقل من التي 

شهدناها خلال العامين الماضيين. 
وأوضح أن السوق العقاري في أبوظبي يشهد 
انتعاشه قوية منذ العام ٢٠١٣ والفضل يعود 
لتحســن ثقة المســتثمرين وزيــادة الإنفاق 
الحكومــي، كمــا أن الهــدوء الذي تشــهده 
الأســواق حاليا يعــود للنقــص المتوقع في 
الإنفاق الحكومي نظرا للانخفاض في أســعار 
النفط، وبالرغم من ذلك ســيواصل النمو في 

ســوق الوظائف والطلب الســكني بناء على 
المشاريع التي استهل العمل بها خلال الفترة 

التي كانت أسعار النفط فيها عالية. 
وأضــاف مولمان: ســيواصل ســوق أبوظبي 
العقاري اعتماده على الإنفاق الحكومي على 
المشاريع الكبيرة بما فيها الاتحاد للقطارات، 
كيــزاد ومبنى المطــار الجديد، فــي الوقت 
الذي تقود فيه الحكومة والمؤسســات شــبه 

الحكومية الطلب على التوظيف.

ومســؤولو  مواطنــون  مســتثمرون  قــدر 
شركات للتطوير والوســاطة العقارية وخبراء 
اقتصاديون، العائد في الاســتثمار العقاري في 
أبوظبــي يتــراوح بيــن ٨ ٪ و١٥ ٪، مؤكدين 
علــى أنه يعد من أعلــى العوائد في المنطقة 
والعالم. وأشــاروا إلى أن الشــركات والملاك 
يســتردون أموالهم خلال فتــرة من ٥ إلى ٨ 
ســنوات. وأكدوا أن هذه العوائــد المجزية، 
تدفــع غالبية اســتثمارات المواطنين للتوجه 
لقطــاع العقارات بــدلاً من الأســهم، كما أن 
زيــادة هــذه العوائد تدفع شــركات التطوير 
العقــاري الكبــرى لطــرح مشــاريع جديدة. 
وأكدوا في اســتطلاع لـــ «البيان الاقتصادي»، 
علــى أن جاذبيــة القطــاع تشــجع على ضخ 
مزيــد من الاســتثمارات، مشــددين على أن 
العائد على الاستثمار في القطاع العقاري مغرٍ 
ويتزايد بصورة مســتمرة، مــع تزايد الطلب 
على مشــاريع الســكن الجديــدة والقديمة. 
وأوضحوا أن الســوق العقاري فــي أبوظبي، 
شــهد خلال الســنوات القليلة الماضية دخول 
الشــباب  أبرزها  فئات اســتثمارية جديــدة، 
المواطنون والملاك الأجانب الذين اســتفادوا 
من قرار التملك في المناطق الاستثمارية. كما 
أجمعوا على أن مســتقبل الاستثمار العقاري 
في أبوظبي مبشــر بالتفاؤل الكبير، مع توسع 
الحكومة في مشــاريع البنية التحتية والنفط 
والطاقــة والســياحة والطيــران والنقل، التي 
تستلزم جلب عمالة جديدة تحتاج إلى سكن، 
مــا يؤدي إلى زيادة الطلب بصورة مســتمرة 

وارتفاع القيم الإيجارية وأسعار العقارات.

ويقول مسعود العور المدير التنفيذي لشركة 
تسويق للاستشــارات والتسويق العقاري في 
أبوظبــي، إنه لا توجد إحصاءات رســمية عن 
نســب العائــد على الاســتثمار العقــاري في 
أبوظبــي، لكن مؤشــرات عديــدة تؤكد على 
ارتفــاع هــذا العائد. وشــدد علــى أن العائد 
علــى الاســتثمار العقاري في أبوظبــي، وفقاً 
لدراســات وتقاريــر أعدتها شــركة تســويق، 
تتــراوح بيــن ٨ ٪ و١٥ ٪، لافتــاً إلى أن هذه 
النســب تعتمــد على نــوع العقــار وموقعه، 
فالعقار الســكني الذي يقع علــى الكورنيش 
مثلاً، يحظــى بأعلى عائد. ويتوقــع العور أن 
يتزايــد هــذا العائد خلال الســنوات المقبلة، 
مشــيراً إلى أن أبوظبي اليــوم في نمو قوي، 
كما أن القطاع العقاري هو المســتفيد الأكبر 
من المشــاريع الضخمة التي تنفذها أبوظبي 
في مختلف مجــالات البنية التحتية والتنمية، 
واليوم تحتل قطاعات جديدة، مثل الســياحة 
والفنادق والطيــران والإعلام والنقل والطاقة 
المتجــددة والصناعات الدقيقة، أولوية كبيرة 
فــي خطــة أبوظبــي الاقتصاديــة حتــى عام 
٢٠٣٠، وهذه القطاعات الجديدة تســتقطب 

يوميــاً موظفين من دول أوروبية وآســيوية، 
وهــؤلاء الموظفــون بحاجة إلى ســكن، وقد 
ســاعد قــرار الإمــارة بإتاحــة التملــك الحر 
للأجانــب في مناطق بالإمــارة، مثل جزيرتي 
الراحة،  الريم والســعديات ومنطقة شــاطئ 
العديــد من الموظفين الأجانب، خاصة الذين 
يتمتعون برواتب مرتفعة، على شــراء وتأجير 
العقارات الســكنية الفاخــرة، ليحققوا أرباحاً 
أكبر، خاصة أن عمليات تمويل هذه المشاريع 
الســكنية أصبحت ميســرة مقارنــة بما قبل. 
وينوه العور بأن نوعية المستثمر اختلفت عما 
كان بالأمس، والملاحظ اليوم أن فئة الشباب، 
ســواء من المواطنيــن أو الوافدين، يدخلون 
السوق العقاري بقوة للشراء والبيع والتأجير، 
خاصة بعد أن تيقنوا أن الاســتثمار في العقار 

أفضل كثيراً من أسواق الأسهم المالية.

ويؤكد عميــر الظاهري رئيــس مجلس إدارة 
مدائــن القابضة، أن القطــاع العقاري ما زال 
هــو قطــاع الاســتثمار الأفضــل للمواطنين، 

الذيــن يشــكلون النســبة الأكبر مــن حركة 
الاستثمار العقاري في أبوظبي. ويشير إلى أن 
المســتثمرين المواطنين سجلوا خسائر كبيرة 
في أسواق الأسهم، ابتداء من الربع الأخير من 
العام الماضي، وما زال نزيف الخسائر مستمراً 
حتى اليــوم، ولذلــك تتوجه نســبة أكبر من 
اســتثمارات المواطنين إلى القطاع العقاري، 
لأنه القطاع الأكثر أماناً وتحقيقاً للأرباح، فضلاً 
عن أن عوائده مجزية ومغرية، علماً بأن نحو 
ما لا يقل ٩٠ ٪ من استثمارات المواطنين في 
أبوظبي، تتجه إلى القطاع العقاري، لأنه الأكثر 
عائداً، واليوم في أبوظبي، الإيجارات السكنية 
في أحســن أوضاعهــا، وتحقق عوائــد كبيرة 
للمواطنيــن، وقــام بعض المــلاك برفع قيمة 
الإيجارات بنســب تراوحت بين ٢٠ ٪ و٣٠ ٪، 
وهناك مواطنون قليلــون ضاعفوا الإيجارات، 
وهذا بلا شــك ضاعف من عوائدهم، والعائد 
الاستثماري في العقار الذي يشتريه المواطن 
ويؤجــره اليــوم، لا يقــل عــن ٨ ٪، بمعنــي 
لــو اشــترى المواطن بناية ســكنية بقيمة ٨٠ 
مليــون درهــم، فإنه يحقق أرباحــاً صافية لا 

تقل عن عشــرة ملايين درهم في الســنة في 
حالــة تأجيرها، وترتفع هذه النســبة إلى ٢٠ 
٪ فــي حالة لــو كان المواطن هــو الذي بني 
وطور ويدير بنايته الســكنية، والمواطن حالياً 
يســترد قيمــة بنايته الســكنية كاملة خلال ٥ 
ســنوات من تأجيرهــا، وأعتقد أن هذا العائد 
الاســتثماري الــذي يتراوح بيــن ٨ ٪ و٢٠ ٪، 
هــو الأعلى في المنطقــة، وربما العالم، وهو 
مرشح للزيادة أكثر هذا العام، علماً بأن نسبة 
العائد الاســتثماري في عقارات لندن حالياً ٤ 

٪ واليابان ١ ٪ وأميركا ٥ ٪.  

ويتفق محمد صالح بــن نصرة رئيس مجلس 
إدارة شــركة إشــراق العقاريــة، مــع جدوى 
الاســتثمار العقاري في أبوظبي، مشــيراً إلى 
أن العائــد عليه يتراوح بين ٩ ٪ و١٠ ٪، وهو 
عائد مشجع لشــركات التطوير العقاري أولاً، 
ولذلك نرى مشــاريع جديدة ســتطرح خلال 
سيتي سكيب، بعد أن تحسنت أحوال السوق 

بشكل كبير. 

ويفــرق عتيبــة العتيبة رئيــس مجلس إدارة 
مشــاريع العتيبــة رئيــس لجنــة العقــارات 
والإيجارات في أبوظبي، بين نوعين من العائد، 
أولهمــا عائد المطوريــن العقاريين، وثانيهما 
عائد المستثمرين العقاريين، موضحاً أن عائد 
المطور العقاري الذي يبني مشــروعاً ســكنياً 
ويبيعــه، يصل لنحــو ١٢ ٪، بينما العائد الذي 
يحصل عليه المســتثمر في القطــاع العقاري 
في أبوظبي يتراوح بين ٥ ٪ إلى ٨٪. ويشــير 
الظاهري إلــى أن أعداد الوافدين تتزايد، كما 
أن مشــاريع البنية التحتية والطاقة المتجددة 
والنووية ومشاريع البتروكيماويات والسياحة 
والمتاحف والآثار، تحتاج إلى عمالة جديدة، 
وهذا العمالة تحتاج إلى ســكن، ما يؤدي إلى 

ارتفاع الطلب على السكن، كما هو حالياً.

ووفقاً للمؤشــرات المالية لشــركات التطوير 
العقــاري الكبرى فــي أبوظبي، وبصفة خاصة 
إيراداتها، وكذلك تقارير الوســطاء العقاريين، 

فإن العائد الاستثماري على العقار مرتفع، كما 
يؤكد الخبير الاقتصادي رضا مســلم، الشريك 
في شــركة تــروث للاستشــارات الاقتصادية. 
ويوضــح مســلم أن هــذا العائد عــال جداً، 
مقارنة بدول أخرى أوروبية وأميركية، حيث 
لا يتجــاوز فيهــا العائد نســب ٧ ٪، لافتاً إلى 
أن ارتفــاع العائد الاســتثماري فــي أبوظبي، 
يرجع بصفة رئيســة إلى ارتفــاع الإيجارات، 
حيث يواجه الســوق فــي الوقت الحالي طلباً 
متزايــداً مقابــل عرض يتناقــص، وقد ضخت 
الشــركات العقارية خلال الســنوات الماضية 
عدداً كبيراً من الوحدات السكنية في السوق، 
لكن هــذا العدد لم يلبِ احتياجات الســوق 
بشــكل حقيقي، فضــلاً عــن أن المخصصات 
المـــاليــة التــي تمنــحها الحكومة لتســكين 
موظفيهــا، أدت إلــى امتصاص نســبة كبيرة 
من الإســكان الفاخر، والــذي توقع الكثير أنه 
ســيواجه الكســاد، كما أن غالبيــة المواطنين 
يفضلون تأجيــر بناياتهم الســكنية بإيجارات 
مرتفعة، بســبب قوة المــلاءة المالية ما أدى 

إلى استمرار ارتفاع الإيجارات والعائد. 

 وفقاً لتقارير شركات الاستشارات العقارية 
الأجنبية، مثل استيكوا وكلاتونز، فإن صافي 
العائد الاســتثماري في المســاكن الفاخرة 
فــي أبوظبــي، يتــراوح بيــن ٥ ٪ و١٠ ٪، 
وجاءت مســاكن الكورنيــش في المقدمة، 
ومساكن مارينا سكوير في الترتيب الأخير. 
وتراوحت نســبة العائد الاستثماري بين ٥ 
٪ و٦ ٪ في مســاكن مارينا سكوير بجزيرة 
الريــم، و٦ ٪ إلى ٧ ٪ في مســاكن البندر 
والمنيــرة والزينة، ٧ ٪ فــي أبراج البوابة، 
و٥ ٪ في مســاكن السعديات، بينما جاءت 

مســاكن الكورنيــش في الترتيــب الأعلى 
بنسبة ١٠ ٪.

ويؤكــد ســتيفن مورغان مدير شــركة 
كلاتونز، علــى أن العائد الاســتثماري في 
أبوظبي في تزايد مستمر، على كافة أنواع 
العقارات، لافتاً إلى أن المشاريع العقارية 
التــي يجــري تطويرهــا داخــل المناطق 
الاســتثمارية فــي أبوظبي، تحظــى بإقبال 
متواصل من قبل المستثمرين، نظراً لتوقع 
نمو أســعار البيــع فيها بصورة مســتمرة، 
وقــد برزت أحجام المبيعــات القوية التي 
الدار والأنســام  حققتهــا مشــاريع مثــل 
والهديــل فــي شــاطئ الراحــة وجزيــرة 

يــاس، لتعكس ارتفاع الطلــب القوي على 
المنتجــات العقارية المناســبة داخل تلك 
المناطــق، كمــا أن الاســتمرار في إطلاق 
مشــاريع جديــدة في مناطــق عديدة في 
أبوظبي، يسهم في تعزيز الثقة في السوق، 
كما أن وجود عنصر الشــفافية في السوق 
بالنسبة للمستثمرين الإماراتيين، من خلال 
وضع مؤشــر للإيجارات في أبوظبي، ينظم 
الإيجــارات وفق معايير محددة، سيســهم 
فــي تعزيــز اســتدامة الســوق العقاري، 
ودعم النمو المســتقبلي للســوق العقاري 
فــي العاصمــة، مــا يؤكد جاذبية الســوق 

للاستثمار.
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