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شركات السيارات تراهن
على العروض الرمضانية

لإنعاش الطلب

ازدادت قوة عروض شركات السيارات في الأشهر الماضية محاولة استقطاب 
المشترين، وشهدت بداية رمضان ارتفاع وتيرة التنافس بين الوكلاء المحليين 
لشركات السيارات العالمية، وهو أمر اعتيادي في هذه الفترة من العام، لكن 

ما يميز هذه السنة هو التركيز على عروض التخفيضات النقدية الكبيرة. 
فبينما كانت العروض تركز في السنوات الماضية على القيمة المضافة التي 
تشمل مزايا مثل التسجيل والتأمين المجاني وعقود الصيانة وإعادة الشراء 
وتظليل النوافذ والدخول على سحوبات تتضمن جوائز نقدية وذهبية. أما 
2016 فيتميز بإمكانية اختيار العميل لعروض تتضمن خصوصاً حسومات 

ضخمة على سعر شراء السيارة لم تكن موجودة في سنوات سابقة، فهناك 
وكالات وصلت بالتخفيضات على بعض طرازات سياراتها إلى 40 ألف درهم 

للسيارة. كما أن بعض العروض تتحدث عن تأجيل سداد أول قسط إلى 
6 أشهر وهو ما يعني فعليا أنك ستحصل اليوم على سيارتك وتبدأ بدفع 
أقساطها العام القادم، وهذه التسهيلات وإن كانت انعكست إيجابا على 

مبيعات السيارات الجديدة، لكنها شكلت ضربة لسوق السيارات المستعملة 
رغم أن هذا السوق في الإمارات يتميز بأنه يتوجه إلى الأسواق الخارجية 
)الخليجية خصوصا( أكثر من الداخل. لكن هذا لا يلغي أن تسهيلات شراء 
السيارات الجديدة وانخفاض الأقساط الشهرية التي تصل إلى 300 درهم 

يجعل الوضع في صالح السيارات الجديدة. ورغم التركيز على التوفير النقدي 
من خلال الخصومات؛ فإن العروض الرمضانية تشمل هذا العام أيضاً مزايا 

كبيرة مثل كفالة غير محددة الكيلومترات تصل حتى 7 سنوات، بل إن بعض 

الماركات الفاخرة وصلت بعروضها إلى 255 ألف كيلومتر خدمة مجانية و6 
سنوات ضمان شامل ممدد غير محدود الكيلومترات.  وقدمت وكالات أخرى 

ترقيات للموديل وفئة المحرك والمواصفات. فمع تويوتا ثمة عرض لشراء 
»راف4« والحصول على اف جي كروز، بينما قدمت شركات خدمة مساعدة على 

الطريق لمدة 3 أو 5 سنوات، ناهيك عن العروض القديمة المتجددة مثل شراء 
السيارة بدون دفعة أولى، والحصول على قيمة إعادة بيع مضمونة، وخصوصا 

مع الشركات الصينية، ومعدلات تمويل 2.25%، بل امتدت العروض إلى تقديم 
بعض الوكلاء خدمة صيانة للسيارات القديمة بعمر أكثر من خمسة أعوام.

دبي ـ وائل يوسف
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تتن��وع الخيارات، الت��ي يجدها من يرغب 
بشراء سيارة في رمضان، لتشعل المنافسة 
في الس��وق، بما يفيد العملاء والش��ركات 
ف��ي آن، خصوص��اً أن الكثيري��ن يؤجلون 
خيار الش��راء حتى هذا الش��هر طمعاً في 
الحصول على أفضل الصفقات خلال الشهر 
الفضي��ل، الذي يتميز بانتع��اش المبيعات 
نظ��راً للإقب��ال الكبي��ر، الأمر ال��ذي يمثل 
فرص��ة مواتي��ة ل��كل علامات الس��يارات 
نحو تحقيق مس��تويات ربحية قياسية من 
خلال الزيادة في نسب المبيعات. وتتنوع 
الرمضاني��ة  الس��يارات  وكالات  ع��روض 
في الإم��ارات بين الخصومات المباش��رة 
على الأس��عار الأصلي��ة لمختلف طرازات 
الس��يارات، وبي��ن التس��هيلات الائتمانية 
بالتعاون مع المص��ارف المحلية، وتقديم 
خدمات التأمين الش��امل مجاناً، فضلًا عن 
هدايا وسحوبات على جوائز قيمة. وتقصى 
»البي��ان الاقتصادي« الحم�الت الترويجية 
لكبريات وكالات الس��يارات بالدولة، التي 
تعكس ماراثون العلامات الشهيرة لكسب 
رضا العملاء الذين يبحثون عن الس��يارات 
ضمن مح��اولات الجذب والإقناع بأفضلية 
عروضها من خلال خصومات محفزة، تتيح 
للعمي��ل فرص��ة امتلاك س��يارته المفضلة 
بأس��عار مناس��بة إلى جانب تمتعه بمزايا 

عديدة عبر خدمات ما بعد البيع.

هوندا
قال كولن كوردري، المدير العام الإقليمي، 
الفطي��م هون��دا، إن الع��روض الرمضانية 
تق��دم خصومات يص��ل مجموعها حتى 5 
ملايي��ن درهم عل��ى الس��يارات الجديدة 
النارية والسيارات المستعملة  والدراجات 
المعتم��دة وخدمات ما بع��د البيع، وذلك 
ف��ي جميع صالات عرض هوندا بكل أنحاء 
الإم��ارات.    وبموج��ب ه��ذه الع��روض 
يمكن للعملاء ش��راء س��يارة هوندا سيتي 
مقاب��ل 49,900 درهم ) س��ابقاً  53,900 
درهم(، وس��يفيك 2016 بـ 69,900 درهم 
)س��ابقاً 72,900 درهم(، والسيارة القوية 
أك��ورد 79,900  دره��م )س��ابقاً 86,900 
درهم(، وأكورد كوبي��ه بـ 94,900 درهم 
)سابقاً 102,900 درهم(.   أما سيارة »سي 
آر- ف��ي« ذات الدف��ع الرباعي المس��تمر 
فتتوفر بـ 99,900 درهم )سابقاً 113,900 
دره��م(، وبايل��وت ب��ـ 119,900 دره��م 
)س��ابقاً 129,000 دره��م(  وأوديس��ي بـ 
119,900  درهم )سابقاً 135,900 درهم(، 
وهوندا أوديس��ي جيه الحائزة على جائزة 
أفضل سيارة عائلية متعددة الاستخدامات 
في فعالية جوائز س��يارة العام في الشرق 
الأوس��ط فتتوفر بسعر 99,900 درهم مع 
صيان��ة مجاني��ة لمدة 3 س��نوات أو لغاية 

30,000 كلم.  

فولفو
وق��ال محمد مكت��اري المدي��ر التنفيذي 
الموزع  التجارية،  المشروعات  لدى شركة 

الحصري لسيارات فولفو: إن فولفو تطرح 
عروضاً يحصل العملاء بموجبها على توفير 
يصل حتى 10 آلاف درهم، وصيانة مجانية 
لم��دة 3 س��نوات أو 60 ألف كيل��و متر، 
وضمان لمدة 5 سنوات أو 100 ألف كلم، 
وخدمة المس��اعدة عل��ى الطريق لمدة 5 
س��نوات، وكذلك تأجيل أول قس��ط حتى 

شهر أكتوبر المقبل. 
ويس��ري العرض الخاص بش��هر رمضان 
الفضيل على عدد من الس��يارات من طراز 
ع��ام 2016، منه��ا: T5 V40 تصمي��م- آر  
التي يبلغ س��عرها الآن 99,000 درهم، و 
T5 S60 تصمي��م- آر 124,900 درهم، و 

T5 XC60 مومنتوم 134,900 درهم. أما 
بالنسبة لسيارة XC90 الحائزة العديد من 
الجوائز فتأتي قياس��ياً بضمان غير محدود 
الكيل��و مترات لمدة 3 أع��وام، إضافة إلى 
خدم��ة المس��اعدة على الطري��ق لمدة 3 

أعوام وبسعر يبدأ من 259,900 درهم. 
كما توف��ر العروض للعم�الء من هواة 
مس��تويات الأداء الفائق، التي تش��تهر بها 
المركبات الرياضية، س��يارة فولفو S60  و 
V60 بولس��تار 2016 مع توفير يصل حتى 
30,000 درهم. وتأتي  س��يارتي بولس��تار 
بضم��ان غير محدود الكيل��و مترات لمدة 
3 أعوام، وخدمة المس��اعدة على الطريق 

لمدة 3 أعوام، وبس��عر يبدأ من 179,900 
درهم. 

لكزس 
الم��وزع  للس��يارات  الفطي��م  طرح��ت 
الحص��ري لس��يارات لك��زس بالإم��ارات، 
حمل��ة »مكافآت ش��هر رمض��ان المبارك 
من لكزس«، التي تتيح الش��ركة بمقتضاها 
تحمل الدفع��ة المقدمة بالكامل نيابة عن 
العملاء. ويس��ري هذا العرض على قائمة 
واس��عة من ط��رازات علامة لك��زس لعام 
2016 من س��يارات الس��يدان والسيارات 
بم��ا  الاس��تخدامات  متع��ددة  الرياضي��ة 

 RC F، ES ،350 RC ف��ي ذل��ك لك��زس
 ،460  GS F، LS،350  GS 250/‏‏‏350، 
GX، إضافة إلى السيارة الرياضية متعددة 

 .450h RX الاستخدامات الهجينة
وتأتي هذه العروض اس��تمراراً لعروض 
أخرى بدأت منذ بضعة أشهر حينما أعلنت 
الفطي��م للس��يارات، في م��ارس الماضي 
تمديد عرض الش��راء ب��دون دفعة مقدمة 
على طرازات تويوتا لعامي 2015 و2016. 
كما وفرت عرضاً  اختيارياً للتملك بنس��بة 
فائدة صفر% على قروض تمويل السيارات، 
حيث يمكن للعملاء تمويل سياراتهم على 
مدى ثلاثة أعوام بنس��بة فائدة صفر% على 

ط��رازات مخت��ارة، فيما يمك��ن للراغبين 
بتمديد فترة السداد لمدة أربعة أو خمسة 
أعوام الحصول على معدل فائدة منخفض 
بنس��بة 0.99% و1.25% على التوالي. أيضاً، 
بمق��دور العم�الء الذين يرغبون بش��راء 
سيارة تويوتا من خلال برنامج عقد الشراء 
الحص��ول على معدل   )PCP( الش��خصي
فائ��دة منخفض بنس��بة 0.99% على مدى 

عامين. 

ميتسوبيشي 
وق��ال س��ي ف��ي رافي��ن، المدي��ر العام 

دبي- البيان الاقتصادي

أك��د وكلاء الس��يارات في الدولة أن ش��هر 
رمضان يعتبر فرصة مثالية لتوس��يع قاعدة 
عملائهم، من خلال العروض الحصرية التي 
تتضم��ن مزايا مغري��ة. وأن هذه العروض 
تمث��ل منافس��ة جي��دة بين ال��وكلاء تقوم 
على أس��س تجارية صحية بما يفيد العملاء 

والوكلاء على حد سواء.
وق��ال محس��ن قاس��م، المدي��ر الإقليمي 
للمبيع��ات والتس��ويق ف��ي جي إم س��ي 
الشرق الأوسط: »نقدم للباحثين عن شراء 
س��يارة جدي��دة في الإم��ارات عروضاً غير 
مس��بوقة تغطي جميع مجموع��ة طرازاتنا 
للعام 2016- المكوّنة من يوكون، وتيراين، 

وسييرا، وأكاديا«.
وقال عب��د الله مده��ون، المدير الإقليمي 
للمبيعات والتس��ويق في شفروليه الشرق 
الأوسط: »شهر رمضان المبارك هو مناسبة 
خاص��ة تحم��ل خصوصية مميزة بالنس��بة 
إلينا في ش��فروليه ولش��ركائنا الوكلاء في 
الإم��ارات أيض��اً، تمكّنن��ا م��ن رد الجميل 
لعملائن��ا المخلصي��ن وعملائن��ا الجدد في 
آن واحد. ويمكن للعملاء الآن الاس��تفادة 
من ع��روض التوفير التي نقدمها على أربع 
من أفضل س��ياراتنا مبيعاً- كروز، وماليبو، 

وإمبالا، وتاهو«.

تمويل
وقال عل��ي النابودة، المدي��ر العام لعلامة 
أودي ل��دى الناب��ودة للس��يارات: »نق��دم 
لعملائنا خلال ش��هر رمضان الفضيل عرضاً 
ترويجي��اً ونضم��ن لمالك��ي أودي الج��دد 
الحصول على سيارة اس��تثنائية إلى جانب 

الاستفادة من خطة للخدمة والتمويل«. 
وعلق إنريكو أتاناس��يو، المدي��ر التنفيذي 
لعلام��ة أودي في الش��رق الأوس��ط قائلًا: 
م��ن  تش��كيلة  بع��رض  وكلاؤن��ا  »يلت��زم 

خيارات متنوعة تشعل المنافســـــة بين الوكلاء لصالح المشترين
خصومات مباشرة وتسهيلات ائتمانيــــــــــــــــة وتأمين شامل وهدايا وسحوبات

■ وكالات السيارات تستخدم العروض الرمضانية لجذب المزيد من العملاء ورفع مستويات المبيعات |  تصوير: حصة إسماعيل

■ كولن كوردري■ صلاح يموت■ محمد مكتاري 

■ عبد الله مدهون■ كريس باكستون■ إنريكو أتاناسيو■ عثمان عبد المنعم■ علي النابودة

يق��دم الـــمركز الميكانيك��ي للخليج العربي لمحب��ي الدراجات 
الناري��ة من »بي إم دبليو«  خلال الش��هر الفضي��ل كفالة مطوّلة 
لس��نتين أو 150 أل��ف كل��م على كل ط��رازات »ب��ي ام دبليو«  
Motorrad إضافة إلى حس��م بقيم��ة 40% على ملابس دراجات 
»ب��ي ام دبليو« النارية. ويمكن أيضاً الاس��تفادة من خدمات »بي 
ام دبلي��و«  البطحاء للتمويل، حيث تبدأ الأقس��اط الش��هرية من 

1090 درهماً.

دراجات
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الس��يارات الجديدة مع مجموعة واسعة من 
الخدم��ات، مما يجع��ل هذا الوق��ت مثالياً 

لاقتناء سيارة أودي«. 
وق��ال عثم��ان عب��د المنعم، المدي��ر العام 
للمرك��ز الميكانيك��ي للخلي��ج العربي: »إن 
عروض الش��هر الفضيل توف��ر قيمة مضافة 
على تجرب��ة الملكية. حيث نق��دم لعملائنا 

خيارات متعددة لطرازات عالية الأداء«.
وقال كريس باكس��تون، القائم بأعمال مدير 
الإدارة العام للكزس في الفطيم للس��يارات: 
»لاحظنا عل��ى مدى الس��نوات الماضية أن 
عملاءن��ا يترقب��ون العروض الخاصة بش��هر 
رمض��ان الفضيل، لذلك قمن��ا بتقديم عرض 
يرقى إلى مس��توى توقعاتهم. ونهدف خلال 
هذا الش��هر المبارك أيضاً إلى توسيع قاعدة 

عملائنا عبر طرح العروض الخاصة«. 

منافسة
وق��ال خلدون عبد الحافظ، مدير التس��ويق 
لمؤسس��ة جمع��ة الماجد- هيون��داي: ترى 
الع��روض  ف��ي  الماج��د  مؤسس��ة جمع��ة 
الترويجية منافس��ة جيدة تقوم على أس��س 
تجارية صحية في الس��وق. وتع��ود الفائدة 
عل��ى العملاء والعلام��ات التجارية على حد 
س��واء. وإلى جان��ب اس��تفادة العميل من 
الع��رض الترويجي، يمكن للش��ركة التفاعل 
مع أكبر عدد من عملائها، وتحقيق انتش��ار 
أوسع لطرازاتها، فضلًا عن تعريف الجمهور 

بأحدث التقنيات والتطورات.
وتوقع ارتفاع أحجام المبيعات خلال ش��هر 
رمضان مقارنة مع الأشهر الماضية والمقبلة، 
حي��ث إن أع��داداً متزاي��دة م��ن العم�الء 
ينتظ��رون ع��روض رمضان للاس��تفادة من 
المزايا الكثيرة التي توفرها لهم، مثل زيادة 

مدة الضمان والتسجيل المجاني، وغيرها.
وأض��اف أن حملات رمض��ان تكون موجهة 
في الغالب للأف��راد، وبالتالي فإنها تنعكس 
بالإيج��اب على المبيعات المحققة من هذه 

الشريحة أكثر من مبيعات الشركات.
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شهدت مبيعات السيارات في الإمارات 
بنس��ب  الأول  الرب��ع  ف��ي  تراجع��اً 
بحس��ب  و%30   %10 بي��ن  تراوح��ت 
وكلاء الس��يارات، لكن يس��ود التفاؤل 
بعودة النمو مع ارتفاع أس��عار النفط 
والاس��تثمارات الحكومية الضخمة في 
المنطقة فضلًا عن إقب��ال الأفراد على 
إلى  بالإضاف��ة  الرمضاني��ة،  الع��روض 
مشتريات أساطيل تأجير السيارات. إذ 
يعتبر وجود س��وق قوي ومتنام لإيجار 
السيارات، يحفزه جزئيا النمو في عدد 
السياح، أيضا مساهما بارزا في الطلب 

على السيارات. 
وق��ال محم��د خضر، رئيس ش��ركة 
الماج��د للس��يارات - كيا يش��هد هذا 
الع��ام انخفاضاً في الطلب على ش��راء 
الس��يّارات. فالس��وق بط��يء كما هي 
حال المبيع��ات في عدد من العلامات 
التجاري��ة الكب��رى داخ��ل الإم��ارات. 
والس��يّارات المباعة خلال الربع الأول 
م��ن ع��ام 2016 ه��ي أعل��ى مقارنة 
بالربع السابق وأقل بنحو 10% مقارنةً 
بالفترة نفسها من العام الماضي. وفي 
ظلّ البيئة التنافس��ية للسوق، ومقدار 
التحدّي في زيادة نمو أرقام المبيعات، 
نحن في »كيا« على ثقة بأننا س��نحقّق 
أهدافنا ف��ي الربع الثاني من الس��نة. 
ونتوقّع نس��بة نموّ في المبيعات خلال 
شهر رمضان قد تصل إلى 10% مقارنةً 

بالأشهر الأخرى من السنة.

بيانات
وطبق��ا لبيان��ات من )بزني��س مونيتر 
ارتفاع إجمالي  انترناش��يونال(، يتوقع 
ع��دد المركب��ات ف��ي الإم��ارات إلى 
مليون��ي وحدة ف��ي 2019 ارتفاعا من 
1.26 مليون وحدة ف��ي 2013 و1.49 

مليون وح��دة في 2015. كذلك يتوقع 
المركب��ات نموا  أن تحق��ق مبيع��ات 
نشطا وأن ترتفع من حوالي 417 ألف 
وحدة في 2015 إلى حوالي 508 آلاف 
وحدة بحلول 2019 وذلك بمعدل نمو 
س��نوي تراكمي قدره حوالي 5% خلال 
ه��ذه الفت��رة.  وطبقاً لتقري��ر صادر 
انترناش��يونال(  ع��ن )بزنيس مونيت��ر 
بلغت حصة ش��ركات تصنيع السيارات 
الآس��يوية حوال��ي 69.7% في س��وق 
تليها  الس��يارات بالإمارات في 2014، 
الشركات الأميركية بحصة قدرها %6.5، 
ثم الش��ركات الأوروبية بحصة قدرها 
6% تقريبا. ووفقاً لنفس المصدر، كانت 
تويوت��ا صاحب��ة أكبر حصة في س��وق 
الإم��ارات بحوالي 33%، تليها نيس��ان 
16% وميتسوبيش��ي بحوالي 8.9% في 

 .2014

نمو
المركب��ات  عل��ى  الطل��ب  ويس��جل 
التجاري��ة وعربات نقل ال��ركاب نموا 
بفض��ل الج��ودة العالي��ة للط��رق في 
التنافس��ية  لتقرير  الإم��ارات، ووفق��ا 
العالمي��ة 2014 ــ��ـ 2015 الصادر عن 
المنت��دى الاقتص��ادي العالمي، جاءت 
الإم��ارات في المرتب��ة الأولى من بين 

144 دول��ة وذل��ك م��ن حي��ث جودة 
الط��رق. وتعني الجودة العالية للطرق 
والاس��تثمارات المس��تقبلية المتوقعة 
السيارات  اللوجستية أن  في الخدمات 
سوف تستمر كونها وسيلة مهمة لنقل 

الركاب والنقل التجاري. 

صادرات
trademap. ووفق��ا لبيانات من موقع

org، اس��توردت الإم��ارات م��ا قيمته 
حوالي 21.7 مليار دولار من المنتجات 
المصنفة تح��ت رمز النظام المنس��ق 
87 عرب��ات، جــــ��رارات، دراج��ات، 
وق��د بلغ��ت قيم��ة الص��ادرات منها 
1.23 مليار دولار في 2014. وتش��مل 
م��ن  الإمــ��ارات  واردات  مص��ادر 
المتحدة،  والولايات  اليابان،  المركبات 
بع��ض  وش��ملت  وكوري��ا.  وألماني��ا، 
أس��واق الصادرات الب��ارزة في 2014 
والفلبين،  زامبيا، وأوغندا، وموزمبيق، 

وأثيوبيا.   
المهم��ة لمجال  المح��ركات  وم��ن 
الس��يارات في الإمارات النمو في عدد 
السكان وارتفاع الدخل. ويحفز الدخل 
العالي الطلب على الس��يارات الفاخرة 
في الإم��ارات ودول مجل��س التعاون 

الخليجي الأخرى. 

الحبتور للس��يارات  للمبيعات في ش��ركة 
الوكيل الرس��مي لس��يارات ميتسوبيشي : 
أطلقت الش��ركة عرضها خلال شهر رمضان 
المب��ارك للراغبي��ن ف��ي ش��راء س��يارات 
ميتسوبيشي موديل 2016 . حيث تمنحهم 
فرصة الف��وز بواحدة من بين 20 س��يارة 
مي��راج . وسيس��تفيد عم�الء باجيرو على 
وج��ه الخصوص من خي��ار الدفع المؤجل 
حت��ى يناي��ر 2017، إضافة لذلك ستس��دد 
شركة الحبتور للس��يارات 3 أقساط عنهم 
في عام 2016 . إلى جانب ذلك، س��يحصل 
عم�الء الحبت��ور للس��يارات خ�الل فترة 
الع��رض على العديد م��ن الفوائد الأخرى 

التي تش��مل تأميناً مجانياً، وضماناً مجانياً 
لمدة 5 س��نوات أو 100,000 كم، وتظليل 
 ScotchgardTMو LLumar السيارة من
مجاناً. وتبدأ أس��عار باجي��رو من 89,900 
دره��م، ولانس��ر EX ابتداء م��ن 40,500 
درهم وأوتلاندر SUV ابتداء من 71,000 
دره��م، ومونتي��رو س��بورت ابت��داء من 
 L200 84,900 درهم، وس��يارة بي��ك اب
ومي��راج   ، دره��م  م��ن 49,900  ابت��داء 

هاتشباك ابتداءًمن 37,900 درهم.

أودي 
تحــــــت شعار »امتيازات أودي في شهر 

رمــــض��ان« قدم��ت النابودة للس��يارات 
عرض »أودي إكسترا« الحصري، من خلال 
معـــارضها في دبي والش��ارقة والفجيرة، 
عند ش��راء س��يارات مختارة من طرازات 
وتش��مل   .TTو  Q7و  A6 مث��ل  أودي 
العروض س��عـــر مرابح��ة صفر % وخدمة 
لم��دة خمس س��نـوات أو 105 آلاف كيلو 
مت��ر، وصيان��ة لمـــ��دة خم��س س��نوات 
أو مس��افة 105 آلاف كيل��و مت��ر إضاف��ة 
إل��ى خطــــ��ة الضـــمان لثلاث س��نوات 
والمساعدة على الطريق على مدار الساعة 
لمدة 3 س��نــــوات وتأجيل الس��داد 120 

يوماً. 

جنرال موتورز 
وتتيح جن��رال موتورز لعملاء ش��يفروليه 
الاس��تمتاع بـــع��روض توفي��ر تص��ل إلى 
40 أل��ف دره��م، على بعض الط��رازات. 
وبالنس��بة لط��راز إمبالا يمك��ن الحصول 
عل��ى ع��رض توفي��ر يص��ل إل��ى 15,000 
دره��م، أما طرازا ماليب��و وكــــروز فثمة 
عرض توفي��ر يصل إل��ى 10 آلاف درهم. 
بينم��ا يمكن لعملاء جي إم س��ي الحصول 
عل��ى ع��روض توفي��ر تصل إل��ى 35 ألف 
دره��م، أو اختيار مجمــــوعة فوائد قيمة 
تش��مل دعم تمويل الدفعة الأولى، تأمين 
وتسجــيل مجاني، حزمة خــــدمة مجانية، 

وضــم��ان لخـــمس س��نوات غير محدود 
الكيلومترات.

بي إم دبليو 
يقدم المرك��ز الميكانيكي للخليج العربي، 
المعتم��د  والم��وزع  الحص��ري  الوكي��ل 
لمجموع��ة »ب��ي إم دبلي��و«  ف��ي دب��ي 
والش��ارقة والمناطق الش��مالية، مجموعة 
ع��روض رمضاني��ة على س��يارات »بي ام 
دبلي��و«  و»ميني« الجديدة والمس��تعملة 
إضاف��ة إلى أكسس��وارات ودراجات نارية 

من »بي ام دبليو«. 
ويتحمل المركز خصما بنسبة 15% يمثل 
الدفعة الأولى على كل الطرازات الجديدة 
م��ن »بي ام دبلي��و« و»ميني« أو 18% في 
ح��ال اخت��اروا تمويل س��ياراتهم عبر »بي 
إم دبلي��و« البطحاء للتمويل. أي س��يتكفل 
الوكي��ل بـ15 % و18% من قيمة الس��يارة. 
الاس��تفادة من  ويس��تطيع العم�الء أيضاً 
حس��م بقيمة 40% على كل الأكسسوارات 
من »بي ام دبليو« و»ميني لايف س��تايل« 

باستثناء الساعات والدراجات. 

كيا
وق��ال محمد خضر، رئيس ش��ركة الماجد 
للس��يارات- كيا: نقوم بحملة ترويجٍ خاصة 
بش��هر رمضان المبارك نقدم خلالها عدداً 
من الع��روض تب��دأ بـصفر% مع��دل ربح 

على مدى 3 س��نوات، إضافة إلى تسهيلات 
ائتمانية مع فترة س��ماح لم��دة 120 يوماً 
منظمة من خلال المصارف، وتمنح ضمان 
الش��ركة المصنعة للسيارة حتى 150 ألف 
كيل��و مت��ر أو لم��دة 5 س��نوات، أو ف��ي 
المقابل، يمكن للمس��تهلك أن يختار عرضاً 
بديلًا يتضمن 3 سنوات أو 50 ألف كيلومتر 
خدمة مجانية للسيّارة مع تأمين لمدة سنة 
التسهيلات  وتسجيل مجانيّ، والإبقاء على 
الائتمانية 120 يوماً كفترة س��ماح، و150 
ألف كيلو متر  أو 5 س��نوات أيهما يسبق، 

وضمان الشركة المصنّعة. 

نيسان 
ش��ركة  للس��يارات،  العربي��ة  وأعلن��ت 
الس��يارات الرئيس��ية ف��ي مجموع��ة عبد 
الحص��ري  الوكي��ل  الرس��تماني،  الواح��د 
لس��يارات نيس��ان وإنفينيت��ي ف��ي دب��ي 
والمناط��ق الش��مالية، عن عروض س��خية 
وخصومات ومزايا ، إضافة إلى فرص الفوز 
بالعديد م��ن الجوائز الذهبي��ة التي تصل 

قيمتها إلى خمسة ملايين درهم.
وقال ص�الح يم��وت مدي��ر المبيعات 
والتس��ويق تقدم الش��ركة عروض��اً جذابة 
لعملائها بم��ا يتوافق مع توقعاتهم، خاصة 
الإع�الن  يترقب��ون  منه��م  الكثيري��ن  أن 
عن ه��ذه الحمل��ة التي اعتادت الش��ركة 
إطلاقه��ا في ش��هر رمضان عل��ى مختلف 
علاماته��ا التجارية، بما في ذلك »نيس��ان« 

و »إنفينيتي«.
للعم�الء  المت��اح  الع��رض  ويتضم��ن 
الراغبين بش��راء أي سيارة من طرز نيسان 
الترويجي��ة، الحصول  المش��مولة بالحملة 
على هدايا م��ن الذهب مضمونة تبدأ من 
ألف درهم حتى 100 ألف درهم. وعلاوة 
على ذلك، يمكنهم الاس��تفادة من الخدمة 
المجانية حتى 100 ألف كيلومتر، والتأمين 
المجان��ي في الس��نة الأولى، م��ع إمكانية 
اس��تبدال س��ياراتهم القديمة بس��عر يزيد 
بمقدار خمسة آلاف درهم أكثر عن قيمة 

السوق.
وينتظر العملاء الذين يختارون سيارات 
»إنفينيتي« جوائز عديدة، منها خصم أولي 
بنس��بة 10%، وبعد ذلك سيحصل المشتري 
على قس��يمة تؤهل��ه لزي��ادة الخصم إلى 
16%، وقد تصل إلى فرصة اس��ترداد قيمة 

السيارة بالكامل.

إنفينيتي 
وتوفرشركة المسعود للسيارات، الموزع 
الرس��مي لس��يارات إنفينيتي في أبوظبي 
والعين،  تس��هيلات دفع للزبائن بواس��طة 
التقس��يط المريح بنس��بة مرابحة تبدأ من 
1.99%  م��ع إمكانية تأجيل الدفعات لمدة 
أربعة أشهر. كما ستتضمن العروض خدمة 
صيان��ة لمدة تصل إلى 5 س��نوات أو 100 
ألف كيلو متر على طرازات معينة وضمان 
لمدة 5 سنوات غير محدود الكيلومترات، 
إضافةًإل��ى تأمين مجاني على مدى س��نة 
كامل��ة وخدمة المس��اعدة عل��ى الطريق 
لمدة 5 س��نوات لجميع طرازات س��يارات 

إنفينيتي.

خيارات متنوعة تشعل المنافســـــة بين الوكلاء لصالح المشترين
خصومات مباشرة وتسهيلات ائتمانيــــــــــــــــة وتأمين شامل وهدايا وسحوبات

■ محمد خضر ■ سي في رافين

 10 إلى 30% تراجع مبيعات الربع الأول  

■ محسن قاسم■ خلدون عبد الحافظ

للأشخـــاص الذين يرغـــبون في شراء سيارة مستعملة ومعتمدة 
من برنــام��ج »بي إم دبلــــي��و«  Premium Selectiـon، يقدم 
المرك��ز الميكانــيكي للخليج العربي تأميناً مجانياً للس��نة الأولى 
إضاف��ة إل��ى تس��جيل الس��ـــيارة ونس��بة مرابحة تبل��غ %1.49. 
وسيس��تــــفيد العملاء أيضاً من أس��ـــعار خاصـــة على خدمات 
تغيي��ر الزيت للس��يارات التي يــبلغ عمـــرها خمس س��نوات أو 

أكثر. 

مستعملة

ق��ال محم��د خضر، رئيس ش��ركة 
الماج��د للس��يارات - كي��ا: تعتزم 
ش��ركة »كي��ا« إط�الق س��يّارات 
جدي��دة ضم��ن ش��رائح جدي��دة 
وفق اس��تراتيجية متج��دّدة لطرح 
المنتجات. فما بين العامين 2011 
و2015 أطلق��ت 43 طرازاً جديداً 
أو محدّث��اً، وما بين العامين 2016 
و2020 س��تطلق 37 مركب��ة كلّها 
جديدة أو متجدّدة إضافةً إلى 61 
طرازاً مشتقاً أو محسّناً ومجموعها 

98 نموذجاً. 
وفيما يتعلق بالسيارات الكهربائية 
والهجين��ة هناك نم��اذج جديدة، 
مث��ل »كي��ا س��ول EV« وطِرازان 
جدي��دان من »أوبتيم��ا هايبريد« 
و»ني��رو HUV« المقبل��ة، إضافةً 

إلى إطلاق نموذج مستقبلي.

طرازات
رغم تنامي الطـــلب على وس��ائل النقل الأخرى مثل المترو ووس��ائل النـقل 
الجـــماعي في الإمارات، إلا أن اس��تخدام السيارة يظـــل مهماً، حيث حافظ 
المس��تهلكون في الإمارات على حبهم لقيادة السيارات. في السوق المحلية، 
يمكن للش��ركات الاس��تفادة من النمـــ��و المتوقع في الطل��ب على الجمع 
بين الفخامة والاس��تدامة. ويمكن أن تس��اعد زيادة التسويق وبيع السيارات 

الكهربائية التي تعمل بالطاقة الشمسية.

قيادة
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الأسبـوع

دليل المستهلك الذكي لاختيار المركبة الأنسب

التجارة الإلكترونية للسيارات تنمو بمعدلات استثنائية

دبي- البيان الاقتصادي

م��ع كل ه��ذه الع��روض المطروح��ة يغدو 
الس��ؤال كي��ف نتحك��م بالع��روض بدل أن 
تتحكم فين��ا، فلا يجب على المس��تهلك أن 
يشتري س��يارة لمجرد أن عليها عرضاً كبيراً 
ولك��ن يجب أن يع��رف ما يري��ده. فهناك 
س��يارات رائعة ولكنها وبكل بس��اطة قد لا 
تكون مناس��بة لن��ا ولش��خصيتنا، فأنت قد 
تحتاج إلى سيارة أكثر فخامة تناسب مكانتك 
الاجتماعية، أو أكثر رياضية تناسب المرحلة 
العمرية التي تعيشها، أو أكثر رحابة لتناسب 
العائلة. فالأمر إذا يتعلق بما تحبه وتحتاجه 
وبم��ا يراه المحيطون بك، وهو أمر لا يمكن 
أن تتجاهل��ه ف��ي كثي��ر من الح��الات، وإن 
كان من الأفضل غالبا أن تس��تمع إلى عقلك 

وقلبك وليس آراء الآخرين. 
ومن الأهمي��ة بمكان قبل اتخ��اذ القرار 
بش��راء السيارة، إجراء اختبار قيادة للسيارة 
التي تريد اقتناءه��ا، من أجل الحصول على 

تجربة حقيقية لا غنى عنها لتكوين رأي. 

عروض
وقال سيد همايون عالم، المدير العام لقسم 
المبيعات لدى المس��عود للسيارات: »يجب 
تحدي��د الميزانية ونوع الس��يارة التي تريد 
في بادئ الأمر ومن ثم تبدأ بتقييم العروض 
المتوفرة مع الأخذ بالعلم أن السعر المجرد 
للس��يارة لا يعني أفضلية العرض بالضرورة، 
ب��ل يج��ب الانتباه إل��ى الفوائ��د والضمان 
والصيان��ة وخدمة المس��اعدة على الطريق 

وغيرها من الخدمات«.

معايير
وهن��اك أس��ئلة أساس��ية لا مف��ر منها عند 
المفاضل��ة بي��ن الس��يارات الموج��ودة في 
السوق، مثل كم من الزمن تود الاحتفاظ بها، 
وقب��ل ذلك ما الفئة التي تريدها، إضافة إلى 

الميزانية التي تعتمدها، وحجم استهلاكها 
من الوقود. وهل لدى الش��ركة المصنعة 
س��معة طيبة في منتجاتها، وهل تعجبك 
الس��يارة من ناحية التصمي��م الخارجي 
والداخلي، وتش��عرك بالانج��ذاب إليها. 
ويمكن إجم��الًا تلخي��ص المعايير التي 
علينا اعتمادها على الش��كل التالي من 

دون أن نرتبه��ا حس��ب الأهمية 
فذلك يختلف من شخص لآخر.

الأداء
وتتضمن سعة المحرك، وعدد 

مق��درة  والق��وة  الس��لندرات 
الس��يارة  وس��رعة  بالأحصن��ة، 

وتــــس��ارعها وك��م تحـــت��اج من 
الوق��ت لبل��وغ 100 كم/‏س��اعة انطلاقاً من 
وضع الثب��ات، وتوفر ناق��ل الحركة )الجير( 
الع��ادي أو الأتــــوماتيك، وهـــل هو بأربع 
أو 6 س��رعات، أو حتى بثماني س��رعات ما 
يعن��ي توفي��راً أكب��ر للوقود في الس��رعات 

العالية.

الأمان
هل ستستخدمها لنقل أولادك إلى المدرسة، 
وم��اذا يعني عام��ل الأمان ل��ك، وهل أنت 
مس��تعد لدفع ثمن أكبر من أجل السيارات 
الأكث��ر أماناً، وم��ا هي تجهيزات الس�المة، 
وعدد الوس��ائد الهوائي��ة وأماكن تموضعها، 
وج��ودة أحزم��ة الأم��ان، وأقف��ال الأم��ان 
للأطف��ال، وما ه��و تقييمها ف��ي اختبارات 
الأمان الأوروبية Euro NCAP أو الأميركية 

.NHTSA

التكلفة
يخلط كثيرون بين تكاليف الملكية وسعر 
شراء السيارة، إذ تشمل الأولى إضافة 
لس��عر الس��يارة تكاليف الصيانة 
القطع  الوقود، وثمن  واستهلاك 
قد  والتي  دوري��اً  المس��تبدلة 
والاس��تهلاك،  للتآكل  تتعرض 
وتوفره��ا، وما ن��وع الزيوت 
الأوكتان(  )درج��ة  والوق��ود 
الت��ي تحتاجه��ا، وأيضا قيمة 
إعادة البيع وهو أمر يختلف 
م��ن مكان لآخ��ر، وإن كانت 
دول مجلس التعاون الخليجي 
تمتلك فيها الس��يارات اليابانية 

أفضل أسعار إعادة بيع.

الحجم
حجم السيارة وعدد الركاب وسعة التحميل، 
ويعرف م��ن لديه أولاد صغ��ار حاجته إلى 
مساحة إضافية للدراجات الهوائية والكرات 

والألع��اب الخاصة بالأطفال عند التوجه إلى 
الحدائ��ق أو البحر، وحتى بالنس��بة للعزاب 
يحت��ل الحجم أهمية إذا كانوا ممن يقومون 
برح�الت مع أصدقائه��م، أو كانوا من هواة 
التخييم أو الرحلات الطويلة، أو الس��فر براً 
إلى بلدانهم لتوفير تذاكر الطائرة الس��نوية، 
وه��و أم��ر يحتل أهمي��ة كبي��رة أيضا لدى 
أرباب العائلات الذين يخصصون مبلغاً كبيراً 
كل س��نة على تذاك��ر الطائ��رات، بإمكانهم 

توفيره إذا أمكن الذهاب بالسيارة.

التجهيزات
علي��ك أن تبحث عما يناس��بك من خيارات 
وفيم��ا إذا كانت متوفرة كخي��ارات إضافية 

يمكنك الدفع للحصول عليها.
وه��ل الس��يارة مجهزة بما يتناس��ب مع 
ثمنها، وهل كس��وة مقاعده��ا من الجلد أم 
القم��اش، وأي��ن ه��ي مآخذ الطاق��ة، وهل 
تتوفر وس��ائل التحكم الأتوماتيكية بالنوافذ 
والأب��واب والمراي��ا، والتحك��م الكهربائ��ي 
الموديلات  المقعد وفي بع��ض  بإع��دادات 
تدفئة وتبريد الكرسي، وفي الفئات الفاخرة 

قد يتيح الكرسي إجراء مساج للراكب.
ومن الأم��ور المهمة مس��توى التكييف، 
التجهيزات الصوتي��ة وأنظمة الراديو  وأيضاً 
وع��دد   MP3 أو  الس��يديات  ومش��غل 

السبيكرات.. وغيرها.

الأثر البيئي
الهجينة أفضل مستويات  الس��يارات  تمتلك 
الانبعاث��ات الغازي��ة والت��ي ق��د تصل إلى 
الصفر، لكنها تحتاج بيئة مناس��بة من حيث 
توفر محطات الش��حن الكهربائي، وما زالت 
أس��عار هذه الس��يارات مرتفعة، بما يفوق 

توفيرها للوق��ود حتى في الدول التي لديها 
أسعار مرتفعة للبنزين.

ويبق��ى الالتزام البيئي موضوعاً ش��خصياً 
أكث��ر منه اقتصادياً ف��ي الوقت الحالي على 
الأقل، فأولئك المعنيون بالحفاظ على البيئة 
الغازية  الض��ارة للانبعاثات  وتخفيف الآثار 
عل��ى البيئ��ة الت��ي نعيش فيها مس��تعدون 
لتحم��ل تكالي��ف إضافية مقاب��ل الإخلاص 

لمبادئهم التي يتبنونها.

مقارنة 
بعد الأخذ بالحس��بان المعايير الس��ابقة قم 
بإع��داد جدول يضم الطرازات التي أعجبتك 
ضمن الميزاني��ة التي رصدتها، والمواصفات 
الأساس��ية التي تظ��ن أنها تهم��ك أكثر من 
غيرها، وضع مقياس��اً م��ن 10 علامات لكل 
مواصفة، أو يمكنك وضع مقياس أبسط من 
3 علام��ات تعط��ي بموجب��ه 3 علامات لما 
يعجبك وعلامتين لما يرضيك وعلامة واحدة 
لما تظنه ليس جيدا كفاية، وعلى الأغلب لن 
نجد حاجة لاس��تخدام الصف��ر لتقييم إحدى 
المواصف��ات. وإذا كانت بع��ض المواصفات 
لديه��ا أهمية أكب��ر لديك م��ن المواصفات 
الأخ��رى فيمكنك أن تعطيها علامات إضافية 
أي تثقيلها في نظام المفاضلة الذي ارتأيته.

وتذك��ر أن المقارن��ات الصحيح��ة غالباً 
هي التي تتم بي��ن موديلات مختلفة بنفس 
الفئ��ة حي��ث يمكنك مث�اًل أن تق��ارن بين 
تويوتا يارس ونيس��ان تي��دا ولكن لا يمكنك 

مقارنتهما بميتسوبيشي باجيرو.
وأخيراً عندما تقرر نوع السيارة المناسب 
لك يبقى لديك اختيار اللون والذي قد تفاجأ 
بع��دم توف��ره في ه��ذا الط��راز أو ضرورة 
الانتظ��ار لبضعة أش��هر حتى تحص��ل عليه 
من الوكيل، وهنا قد تجد نفس��ك تنتقل إلى 
خي��ارك الثان��ي إذا كان الزمن عام�اًل مهماً 

بالنسبة إليك.

اختبار القيادة
عندما تصبح ش��به متأكد م��ن خيارك يجب 
أن تحصل على اختبار قيادة للسيارة، وتنتبه 
إلى أمور عدة مهمة وهي أداء السيارة، من 
ناحية تس��ارعها، وهل هي مناسبة لأسلوبك 
بالقيادة، وتمكــــنك من العــبور بسلاس��ة 
عب��ر بعـــ��ض المواق��ف الصعب��ة التي قد 

تتعرض لها.
وهل ترت��اح بالمقاعد، وهل توجد نقاط 
عمي��اء بالس��يارة، ويمك��ن ل��ك أن تجرب 
أداءها ف��ي المنعطفات لت��رى هل تنحرف 
بالزي��ادة أو النقص��ان عن تقدي��رك لمقدار 
ال��دوران المفترض بحس��ب إدارتك لعجلة 
القيادة وهو ما يعرف بـ»اندر ستير« و»أوفر 
س��تير«، وه��ل الس��يارة ثابتة عند الس��ير 
بس��رعات كبيرة، وج��ودة المكابح وطريقة 
التوقف المفاجئ، وعزل الأصوات الخارجية 
وصوت محرك الس��يارة، وه��ل تبدو المواد 
المس��تخدمة في الس��يارة رخيص��ة أم من 
نوعية جيدة، وهل يمكن الوصول بس��هولة 
للتجهيزات، فهناك بعض السيارات مثل جي 
ام س��ي توجد فيه��ا أض��واء التوقف خلف 
عجل��ة القيادة بحيث يصع��ب الوصول إليها 
ف��ي اللحظة الحرجة التي تريد اس��تخدامها 

فيها.
وانتبه إلى أن اختب��ار القيادة عند وكيل 
الس��يارة قد لا يتجاوز نصف س��اعة، وسط 
إلحاح من��دوب المبيعات الذي يؤثر س��لباً 
على صحة ق��رارك، فما يهمه بالمحصلة هو 
بي��ع أكبر قدر من الس��يارات، مهما قال لك 
عكس ذلك وأقنعك أن ما يهمه أن يكس��ب 
زبون��اً وأن ترج��ع إليه بعد س��نوات عندما 
تريد شراء سيارة أخرى، فلا تصدقه، فالباعة 
ه��م الباعة في أي مكان وزمان، وفي مجال 
الس��يارات أو أي مج��ال آخ��ر، ل��ذا حاول 
اس��تئجار الطراز الذي عزمت على ش��رائه، 
وإن كان ذل��ك مكلف��اً إلا أن��ه أفضل من أن 
تتس��رع وتش��تري ش��يئاً تندم علي��ه لاحقاً، 
وبالمحصلة فإن الخبرة العملية تتفوق على 
أي خب��رة نظرية، وبالطبع ف��إن الجمع بين 
الأمري��ن هو ما س��يصل بك إلى ب��ر الأمان 
باختيار الس��يارة المناس��بة، ولا تنس��ى أن 

تستشير أصدقاءك وتقرأ كثيراً.

دبي- البيان الاقتصادي

تش��هد منطقة الش��رق الأوس��ط أعل��ى معدلات 
انتش��ار اس��تخدام الإنترنت والأجه��زة المتحركة 
في العالم، ما يس��رّع وتيرة انتقال تجربة التسوق 
لشراء الس��يارات عبر الإنترنت بشكل يضاهي ما 
يجري في الأسواق الغربية. حيث سجلت التجارة 
الإلكتروني��ة للس��يارات نم��واً عالمي��اً بمعدلات 
مؤسس��ة  أجرت��ه  لاس��تطلاع  وفق��اً  اس��تثنائية، 
»كارم��ودي« مؤخ��راً، إذ ب��دأ 80% من مش��تري 
الس��يارات الجدد تجربتهم للتسوق والعثور على 
السيارة المناسبة من خلال المنصات الإلكترونية. 
أما في منطقة الش��رق الأوس��ط تحديداً، فقال 
62% م��ن مش��تري الس��يارات إنهم يس��تخدمون 

الإنترن��ت للبح��ث ع��ن معلومات الس��يارة قبل 
الش��راء. وعقدت س��وق.كوم، أكبر منصة للتجارة 
الإلكتروني��ة ف��ي الش��رق الأوس��ط، ش��راكة مع 
مجموعة الكندي للسيارات لتزويد العملاء بفرصة 
الحص��ول على أكثر الطرازات مبيعاً من س��يارات 
بأس��عار  ش��يفروليه كورفي��ت وكام��ارو وإمبالا 

حصرية.

وم��ن خ�الل دفــــ��ع مبــل��غ الحـــج��ز عبر 
الإنترنت وقيــــــمته 1999 درهماً، يساعد سوق.

كوم عم�الءه في التف��وق على أس��عار البيع في 
المعرض بفض��ل صفقات حصرية لعملاء س��وق.

كوم. كما تقدّم ش��فروليه قسيمة ش��رائية نقدية 
بقيمة 3670 درهما لعملاء س��وق.كوم خلال شهر 

رمضان. 

شراكة
وقال كايل جيليام، مدي��ر المبيعات في مجموعة 
الكندي للس��يارات: »غيّر الإنترنت أس��لوب شراء 
الس��يارات بالكامل. فقد أظهرت دراس��ة عالمية 
نشرتها مؤسسة أكسنتش��ر العام الماضي أن %75 
من الس��ائقين الذين اس��تطلعت آراؤهم يرغبون 
بترتيب وإتمام عملية شراء السيارات بكاملها عبر 

الإنترن��ت. وأصبح علينا تقديم معارضنا إلكترونياً 
إلى العميل. نحن سعداء بالشراكة مع سوق.كوم، 
المنص��ة الأولى للتج��ارة الإلكتروني��ة في العالم 
العربي، لإط�الق هذه الخدمة المبتكرة بأس��عار 

مدهشة« .

قرارات
التنفي��ذي  الرئي��س  مش��حور،  رونال��دو  وق��ال 
والمؤسس المشارك لـ س��وق.كوم: »تلعب شبكة 
الإنترن��ت دوراً بالغ الأهمية ف��ي عالمنا المعاصر 
م��ن حيث التأثير عل��ى قرارات الراغبين بش��راء 
الس��يارات في منطقة الشرق الأوسط قبل الإقدام 
عل��ى الش��راء. فالنمو في حجم عملي��ات البحث 
الإلكترونية عن السيارات مذهل بالفعل، تتصدره 
الإمارات بنس��بة 24% تليها السعودية بنسبة %20، 
مما يعني أن الخطوة التالية الطبيعية هي تمكين 
العملاء من مواصلة رحلتهم لش��راء الس��يارة عبر 
الإنترنت. ومن موقعنا كعلامة ولدت في المنطقة، 
نفخر بإضفاء الطابع الشخصي على تجربة عملائنا 
وتزويدهم بخدمات استثنائية تجعل التسوق سهلًا 
وسلساً قدر الإمكان بالتعاون مع مجموعة الكندي 

للسيارات«.

الأداء والأمان 
والتكلفة وحجم 

المركبة والتجهيزات 
أهم المعايير 

80 % من المشترين 
الجدد يلجأون 

إلى منصات الإنترنت

Ⅶ الرحابة الداخلية وتجهيزات المقصورة تلعب دوراً في الاختيار  | البيان

Ⅶ مساحة التخزين الكبيرة تستهوي العائلاتⅦ أداء المحرك عنصر مهم

Ⅶ رونالدو مشحور Ⅶ  مقتنو السيارات يقبلون على شرائها عبر الإنترنت  |  البيان 

Ⅶ سيد همايون عالم
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