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8
هناك 8 أســـئلة واستفسارات رئيســـة لا بد من الإجابة عنها قبل أن تشرع الشركات في توسعة أعمالها ودخول 

أسواق جديدة حتى تكون قادرة على تنفيذ استراتيجيتها الجديدة من دون مخاطرة.

يجب  الذي  المكان  ما 
أن تتوسع به الشركة؟

1
 مـــا العوامـــل التي 
يجب التفكير بها عند 

التوسع؟

2
 هـــل حققت الشركة 

أهدافها؟

3
 هـــل وضـــع الشركـــة 
أرباح  لتحقيق  مناسب 

جديدة من التوسع؟

4

الاقتصادي  المناخ  هل 
من  بمزيـــد  يســـمح 

التوسع للشركات؟

7
الشركة  تمتلـــك  هل   
لعملية  واضحة  خطة 

التوسع؟

8
 هـــل الشركـــة قابلة 
ومؤهلة حالياً للتوسع 

والنمو؟

5
هل الشركـــة لديها القدرة 
على تســـويق منتجاتها في 

أسواق جديدة؟

6

إعداد: رامي سميح

 الإخفاق في تقييم 
التسويق والمبيعات .

تخصيص القليل من 
الوقت لإتقان أسس 
التسويق والمبيعات.

التعويل على الشراكات 
مع الشركات الكبرى.
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